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ACTUALIDAD
CORPORATIVA

Con la coordinacion general de la
Agrupacion Técnica Profesional - ATP -
se han llevado a cabo:

«Ponencias de formacion
continuada y de informacion»

Dicha Jornada de Trabajo, en ambito general,
ha tenido lugar en Madrid el 27-02-2016,
en el Hotel Melia Castilla - Madrid



«PONENCIAS DE FORMACION CONTINUADA

Y DE INFORMACION>»

En el marco de exigencia de la Junta de Gobierno los Colectivos Profesionales:

ADPI - Asesores de la Propiedad Inmobiliaria
TECPEVAL - Peritos Tasadores Judiciales de Bienes Inmuebles
INTERFICO - Interventores de Fincas y Comunidades
MEDFIN - Mediadores Financieros Titulados

con la coordinacion general de la Agrupacion Técnica Profesional-ATP, en concordancia a la
logistica organizativa dispuesta, se ha llevado a cabo unas «Jornadas de Trabajo Formativas», con el
propoésito de informar actualizaciones de normativas y los cambios significativos surgidos en el
desarrollo de la actividad profesional que nos es propia, al igual que nuevas alternativas que nos
ofrece el campo profesional desde la aplicacion de normas legislativas.

Dicho programa, antes de celebrarlo recientemente en Madrid, fueron desarrollados llevandose
a cabo en distintos puntos geograficos en el ejercicio de 2015, los cuales y tras su inicio preliminar
en_Junio/Julio-2015 en e% compendio de les Illes Balears, se continuaron _en Septiembre-2015
en Benidorm con nexo entre la Comunitat Valenciana y la Region de Murcia, a la que siguid la
celebracion en Malaga-Andalucia, y en la que en todos los casos se curso nvitacion a los profesionales
de las distintas provincias limitrofes y/o de razonable proximidad. Posteriormente y de forma general,
se programo en ambito nacional a celebrar en Madrid para Noviembre-2015, pero por circunstancias
de ubicacion logistica y no posibilidad de poder llevarla a cabo ninglin sdbado en los salones
dispuestos para ello en ese mes, se optd por suspender la misma y grogramarla para nuevas fechas.
Dicho esto, se ha llevado a cabo en Madrid con fecha 27-02-2016.

En dicha jornada de trabajo y bajo la direccion del Sr. Presidente del Colectivo Profesional,
D. Francisco Sanfrancisco Gil, se impartieron seis ponencias formativas sobre cuestiones de maximo
interés y actualidad, en la que se cont6 con la presencia de cualificada concurrencia profesional.

El Acto contd con la siguiente Mesa Rectora:

Presidente del Colectivo Profesional.- D. Francisco Sanfrancisco Gil
Vicepresidente-Tesorero del Colectivo Profesional.- Diia. Josefa Frias Calvo
D. Ferran Gonzdlez i Martinez.- Director Gabinete Consultor Juridico del Colectivo Profesional

Diia. Mercedes Navarro Tdrrega.- Vocal y Responsable Dpto. de Atencion, Informacion y Admision
del Colectivo Profesional

y se llevo a cabo con el siguiente Programa:

«PONENCIAS DE FORMACION CONTINUADA

Y DE INFORMACION»

Presentacion

L]
Colaboracion Inmobiliaria: Dos Propuestas Complementarias

El Arbitraje como Procedimiento Extrajudicial
en la Resolucién de Conflictos

-
Las Arras en el Contrato de Compra-Venta

DESCANSO «COFFEE BREAK»

La Eficiencia, Eficacia y Rentabilidad del Profesional Inmobiliario
al ofrecer un Servicio Integral de Actividades

Regulacidn e Incidencia de los Arrendamientos de caricter Mesa Rectora de la ] ornada Formativa

Vacacional y Turisticos

[
El Turismo: Pilar Capital de nuestra Economia MADRID
Motora Aportacio Titul ., .
PO et ) Hotel Melia Castilla
Gestor de Actividades y Establecimientos Turisticos -Salon El Escudo -

AL FINALIZAR «VINO DE HONOR»

27-02-2016




En primer lugar, y como Acto de Presentacion, Dfia. Mercedes Navarro Tarrega, dio a conocer
la composicion de la Mesa Rectora, desarrollada en la pagina anterior.

A continuacion tomo la palabra el Sr. Presidente D. Francisco Sanfrancisco Gil, dando la bienvenida a
los asistentes y agradeciendo su presencia al evento organizado, deseando que la Jornada de Trabajo,
repleta de contenido, sea de méximo provecho y formacion en el desarrollo profesional.

Sin més dilaciéon Diia. Josefa Frias Calvo, en nombre de los organizadores, dio comienzo al
Programa descrito. Para ello presento la primera Ponencia a desarrollar, en la que actué como Ponente
Diia. Mercedes Navarro Tarrega, bajo el titulo de

«Colaboracién Inmobiliaria: Dos Propuestas Complementariasy»

La Sra. Navarro Tarrega, en su exposicion aborda el concepto de MLS (Multiple Listing Service),
como sistema de venta compartida por un conjunto de agentes, encaminado a vertebrar un acuerdo local,
regional o nacional, entre profesionales agentes inmobiliarios afiliados a ATP-ADPI, AVAI o ABAI, es
decir para todos los Titulados Profesionales Diplomados ADPI-Asesores de la Propiedad Inmobiliaria//
Agentes Inmobiliarios debidamente habilitados en toda Espafia, y en cada caso, en funcion del
marco geografico designado, al objeto de recoger y distribuir informacion sobre los inmuebles a la venta
en su area de actuacion geografica, a través de lo que se ha estandarizado en el ambiente inmobiliario
denominado Multiple Listing Service (MLS), o bien Servicio de Listado Multiple.

La MLS es un sistema de informacion de los contratos
de encargo, generalmente en exclusiva compartida,
obtenidos por sus miembros en una base de datos
informatica de acceso restringido a sus miembros.
De esta manera la MLS facilita esta informacion a
todos los agentes que son miembros de la misma.
Mediante la inclusion de la oferta en la MLS, un agente
inmobiliario amplifica notablemente el numero de
compradores potenciales que acceden a dicha oferta.
De la misma manera, un agente colaborador
puede facilitar a un comprador la informacion
sobre todas las viviendas a la venta en la zona que
cumplen sus requisitos de busqueda, facilitando
la compraventa y compartiendo los honorarios con
el agente que ha captado el inmueble.

El Multiple Listing Service o MLS es un sistema
de informacion principalmente interna para uso de
todos los agentes asociados de las caracteristicas de
los contratos suscritos de las exclusivas compartidas
que obligan y habilitan a todos los asociados.

Para un conocimiento mas preciso y detallado sobre
el contenido, funcionamiento, desarrollo y puesta
en marcha de este sistema de colaboracion MLS,
se ha entregado a todos los asistentes, en soporte
informdtico, un _exhaustivo estudio sobre los
siguientes temas:




- MLS como sistema de venta compartida por un conjunto de agentes.

- El objetivo de una MLS es incluir el maximo posible de ofertas en
una zona.

- Las MLS sirven principalmente para compartir operaciones locales.

- Captacion de inmuebles ¢en exclusiva o sin exclusiva?.

- La informacion que debe incluir una MLS.

- ¢Quien puede publicar en una MLS?.

- ¢ Tiene que pedir permiso un agente integrado en la MLS para ofrecer
un inmueble a un cliente?.

- En una operacion compartida el agente del comprador es el que
vende y acompana siempre a su cliente.

- Las fotos ayudan a presentar el inmueble en una MLS.

- ¢ Quién puede ver la informacion en una MLS?.

- Proceso de puesta en marcha de una MLS local.

- Las ventajas para el propietario del inmueble se multiplican.

- Ventajas para el cliente comprador.

- Ventajas para la agencia inmobiliaria.

- Desventajas para el agente inmobiliario.

- Notas para la confeccion de un Reglamento para la MLS local.
- Observaciones al contrato de mediacion inmobiliaria en exclusiva.
- Encargo de venta en exclusiva e insercion de oferta en redes MLS.
- Proceso en www.buscovivienda.es

A continuacion se llevo a cabo la Ponencia bajo el titulo:

«El Arbitraje como Procedimiento Extrajudicial en la Resolucion de Conflictos»

Actuo como Ponente D. Ferran Gonzalez i Martinez.

El Sr. Gonzalez i Martinez ha incidido en el
Arbitraje como procedimiento, por el cual, se
somete un conflicto, una controversia, privada, entre dos
partes, no para que sea solucionada por un Juez, sino
por un abogado o un técnico especialista en la materia.

En el marco de alternativas de soluciones de
controversias que no tengan la necesidad de acudir a
los Tribunales para que sean resueltas por un Juez, hizo
hincapi€ en primer lugar a la novedosa normativa de la
figura del Profesional Titulado MECIMER-Mediador
Civil y Mercantil, que a través del Colectivo Profesional
ATP-ADPI se puso a disposicion de sus Colegiados la
opcion de Titularse en este campo; actuacion profesional
que es ya un auténtico presente con unas garantias
de actuacion futuras de gran dimension. De este
cometido no se extendid6 mas dado que ya fue
desarrollado por el Sr. Sanfrancisco en las Ponencias
llevadas a cabo en el ejercicio anterior.

Abarcando ya de forma directa el contenido
de su Ponencia, el Sr. Gonzalez 1 Martinez matiz6
que, el Arbitraje se caracteriza fundamentalmente
por_ser un_sistema_alternativo y equivalente a la
jurisdiccion de los Tribunales estatales, de cardcter
convencional, objetivo, temporal y determinado
subjetivamente. Mediante el arbitraje se sustituye
la tutela de los jueces ordinarios por la de los arbitros
desde el momento en que estos uUltimos deciden
aceptar el encargo del arbitraje y emitir el laudo.
Cabe sefialar que la sumision al arbitraje debe
ser pactada expresamente, produciendo un efecto
positivo (sumision de las partes al arbitraje) y un
efecto negativo, impidiendo que el litigio generado
pueda plantearse ante el Juez como consecuencia
de la sumision previa de las partes al arbitraje.

Las maneras mas usuales de sometimiento al
arbitraje consisten en la utilizacion de clausulas y/
o convenios arbitrales firmados por las partes por los
que someten cualquier litigio futuro al arbitraje
de uno o més arbitros (numero impar) que ellos puedan
determinar, o bien encomendando la administracion
del arbitraje y la designacion de los arbitros, de
acuerdo con su reglamento, a:

a) Corporaciones de Derecho Publico que puedan
desemperiar funciones arbitrales, segun sus
normas reguladores.

b) Asociaciones y entidades sin animo de lucro en
cuyos estatutos se prevean funciones arbitrales.




La siguiente Ponencia que se llevo a cabo fue bajo el titular:

Las Arras en el Contrato de Compra-Venta

Actud como Ponente Diria. Josefa Frias Calvo.

La Sra. Frias Calvo, en el transcurso de su exposicion, ha hecho especial mencion a la problemdtica
que, en su_aplicacion prdctica, puede dar lugar la figura juridica de las «Arras» en el contrato
de compra-venta. Dicha figura, como contrato preparatorio de la compra-venta futura, prevé el
desistimiento vdlido para ambas partes contratantes abonando la penalizacion pactada y sin
incurrir en incumplimiento de contrato. Se ha recalcado la necesidad de tener un conocimiento
exhaustivo de todo el contenido y clausulado del contrato, a fin de que los efectos queridos por las
partes, esto es, el desistimiento previo, propio de las arras penitenciales, pueda ser aplicado con todas
sus consecuencias previstas y con la finalidad de impedir que, por interpretacion judicial, una resolucién
considere que un contrato de arras no tiene efectos de desistimiento, sino otro de muy diferentes y
negativas consecuencias para alguna de las partes contratantes, como, por ejemplo, el obligatorio
cumplimiento del contrato. Para ello se ha insistido en la necesaria y previa supervision juridica a la
hora de formalizar este tipo de contratos, por consiguiente, salvo disposicion alternativa por parte del
Profesional Inmobiliario Titulado ATP-ADPI, recalco la conveniencia de acudir al Asesoramiento Juridico
que el Colectivo Profesional ATP-ADPI, dispone a sus Colegiados debidamente habilitados, al
objeto de reglamentar y suscribir los contratos en debida forma, puesto que, en base a la jurisprudencia
establecida por el Tribunal Supremo, las arras pueden ser de tres tipos:

- «Arras Penitenciales o de Desistimiento» propias
de la compraventa inmobiliaria.

DFESIONAL
h{onal Nacional
litado

- «Arras Confirmatorias) como pago a cuenta de
la compraventa futura, fieura propia del trafico
mercantil.

INMOBILIARIOS

ES INMUEBLES

- «Arras Penales» cuya mision _es prever y
cuantificar en_el contrato una_indemnizacion
previa para_el caso de incumplimiento de alguna
o _ambas partes contratantes.

¥ MERCANTIL

sOMO
LOMADO:»

Todo ello da lugar a la conclusion de que las partes
contratantes deben tener un conocimiento exhaustivo
del clausulado de los contratos de arras, para que
tengan la seguridad de que los efectos previstos
en el contrato son los mismos que se aplicaran a
la hora de ejecutar el contenido contractual.

Al término de las citadas intervenciones tuvo lugar un descanso « COFFEE BREAK»



Seguidamente, tras la correspondiente pausa, se retomo la sesion formativa llevandose a cabo la

Ponencia con titular;

La Eficiencia, Eficacia y Rentabilidad del Profesional Inmobiliario
al ofrecer un Servicio Integral de Actividades

Esta Ponencia fue impartida por Dra. Josefa Frias Calvo.

Inicié la Sra. Frias Calvo esta intervencion
matizando que, la Intermediacion Inmobiliaria es
una actuacion profesional que va mads alla de cerrar
un simple acuerdo de compra-venta. Hoy en
dia el Agente Inmobiliario, que actua de forma
profesional, debe proporcionar un_asesoramiento
completo sobre la situacion juridica, urbanistica
del inmueble y de toda una serie de implicaciones
fiscales que conlleva para ambos contratantes el
llevar a_cabo una operacion_de estas caracteristicas.
Por ello es necesario contar con el respaldo de un
Colectivo como ATP-ADPI en el que se presta
el asesoramiento propio de un Colectivo Profesional.

Conectado a la actividad de Agente Inmobiliario,
la habilitacion como INTERFICO-«Interventor de
Fincas y Comunidades» faculta para actuar como
«Secretario-Administrador» de la Comunidad de
Propietarios o del Complejo Inmobiliario Privado, a la
vez que proporciona un conocimiento de primera mano
de las necesidades de los propietarios del inmueble
en cuanto a la tramitacion de los arrendamientos
y compra-ventas de los inmuebles gestionados por
el Interventor de Fincas y Comunidades.

Otra de las facetas propias del Agente
Inmobiliario es la valoracion de bienes inmuebles que,
por un conocimiento propio del mercado y a través de
la Titulacion de Especialista Titulado Profesional
Diplomado TECPEVAL-«Técnico en Peritaciones y
Valoraciones Inmobiliarias/Perito Tasador Judicialy
faculta para emitir dictimenes periciales a instancia
judicial, de parte y valoraciones para unidades
ejecutivas tales como seguridad social y hacienda.

Un dato a tener en cuenta en el proceso de
intermediacion de una compra-venta es el acceso a la
financiacion para la adquisicion de un inmueble. Para
ello, la habilitacion como MEDFIN-«Mediador
Financieroy, previsto en la «Ley 2/2009 por la que
se regula la contratacion con los consumidores
de préstamos o créditos hipotecarios y de servicios
de intermediacion para la celebracion de contratos
de préstamo o créditoy otorga las competencias

necesarias para proporcionar un asesoramiento
previo a la contratacion de cualquier producto
financiero y negociacion con las entidades
financieras de una serie de condiciones que
faciliten a los clientes el acceso a la financiacion
para la compra de un inmueble.

Como ya se ha dicho anteriormente, para preparar
una operacion de compra-venta e incluso un
contrato de arrendamiento, es necesario supervisar
una serie de tramites administrativos y fiscales
que, mediante la habilitacion del INGESA-
«Interventor en Gestion Administrativay y a
través de los Convenios-Acuerdos obtenidos
con Organismos de la Administracién Publica,
permiten verificar y tramitar la documentacion
necesaria para gestionar de forma adecuada una
operacion de transaccion.




Hace tres afios se aprobo la «Ley 5/2012 de 6 julio, de mediacion en asuntos civiles y mercantiles»
que posibilita que las partes en conflicto puedan llegar a un acuerdo extra-judicial a través del proceso de mediacion.
Dicha ley y su reglamento de desarrollo establecen los requisitos legales «para ejercer como mediador
en_asuntos civiles y mercantiles». Siguiendo las exigencias normativas, la Titulacion de MECIMER-
«Mediador Civil y Mercantil», concede la posibilidad de actuar como mediador con la finalidad de que las
partes en conflicto lleguen a un acuerdo consensuado y resolutivo de los conflictos propios del ambito
inmobiliario, tales como arrendamientos, comunidades de propietarios, compra-ventas, etc, ... de las que el
Agente Inmobiliario tiene un conocimiento muy cercano de la dindmica de estas situaciones conflictivas.
Finaliz6 en este sentido su intervencion, matizando que el Titulado Profesional Diplomado MECIMER, como
Mediador Profesional, abarca y sostiene actuaciones de primer orden en los conflictos surgidos en el ambito
familiar, herencias, divorcios y custodias, de cardcter vecinal, asi como los propios de orden y atencion
social, de conflictos en el sector de los seguros y otras actuaciones de amplia diversidad general.

Siguiendo el Programa establecido se llevd a cabo la Ponencia con titular:

Regulacion e Incidencia de los Arrendamientos de caracter
Vacacional y Turisticos

Actud como Ponente D. Ferran Gonzalez i Martinez.

Comenz6 el Sr. Gonzalez 1 Martinez, comunicando que habia sido invitado al Acto, habiendo
inicialmente aceptada la asistencia, a un alto cargo de la administracion publica, que cubre su rango
como Técnico en Tributaciones a Hacienda con respecto a la competencia del Sector del Turismo.
Posteriormente la persona invitada nos comunic6é que lamentaba no poder acudir a nuestra invitacion
debido a compromisos profesionales imperativos éle cubrir, salvo que por nuestra parte hiciéramos lo
imposible por cambiar la fecha del evento, hecho que como es de suponer no era posible porque las
fechas e invitaciones ya estaban cursadas.

Dicho esto el Sr. Gonzélez i Martinez, inicid su exposicion indicando que al ser el Sector del
Turismo competencia de las Autonomias, obviamente cada Comunidad y Ciudad Autonoma se rige por
su propia normativa. Continu6 dando a conocer una serie de datos estadisticos que acreditan que el
«Sector Turistico es primordial para la economia en todas y cada una de ?as Comunidades y
Ciudades Autonomas que componen el lerritorio Nacional Espaiiol».

En linea continua a determinadas normativas
de aplicacion, concluyo indicando que con relacion
al entorno que engloga el Turismo, en la ponencia
que seguidamente iba a ser impartida por el Sr.

Es por ello que la actividad del alquiler
vacacional va aumentando exponencialmente
cada afio, de tal forma que se ha convertido en unos de
los principales destinos de alojamiento extra-hotelero

que elige el turismo en temporada de verano.

Ante esta situacion de hecho, nos encontramos
con una serie de normativa de caracter estatal y
autondmico que regula el arrendamiento de temporada.
Por tanto, el St. Gonzélez ha realizado una exposicion
pormenorizada de la materia con la finalidad de saber
encajar cada tipo de contrato de arrendamiento, ya sea
urbano, de temporada o turistico, con la respectiva
normativa estatal /o autondmica de donde corresponda.
Asi mismo, se ha dado cuenta de los diferentes tramites
que se tienen que llevar a cabo ante las Administraciones
Publicas correspondientes para poder comercializar
estancias turisticas vacacionales en las diferentes
Comunidades y Ciudades Autonomas.

El Sr. Gonzalez 1 Martinez, una vez abordadas las
ponencias que fueron de su cometido, y en concreto
a esta ultima relativa a los Contratos de Arrendamiento
Turisticos, se debatio sobre los nuevos proyectos
de ley que sin duda seran mas restrictivos y dotaran
de mayor control fiscal, sobre dichas nuevas
modalidades de arrendamiento temporal turistico.

Presidente D. Francisco Sanfrancisco Gil, tenderia
a exponer un extenso desarrollo acerca del Sector
Turistico y la gran incidencia al alza que ostenta
en Espana. De ahi que se pretenda adecuar por parte
de los Gobiernos (ile las Comunidades y Ciudgdes
Autonomas, al igual que desde el Estado Central,
unas actualizaciones en materia de normativa que
regulen de forma eficaz lo concerniente al Sector
Turistico, y por ende el abanico que conlleva.

ri DA TURISTICA




A continuacién y siguiendo en el parametro del Programa organizado, tuvo lugar la sexta y
ultima Ponencia de la Jornada Formativa, la cual se llevo a cabo bajo el titulo:

El TURISMO: Pilar Capital de nuestra Economia
Motora Aportacion de nuestro Titulado
= GESTUR -
Gestor de Actividades y Establecimientos Turisticos

Actu6 como Ponente D. Francisco Sanfrancisco Gil.

El desarrollo de la intervencion del Sr. Sanfrancisco Gil, se centré en el seno propio del
«Turismo como Pilar Capital de la Economia, foco de riqueza y fuente permanente inagotable de
empleo en nuestro Pais». Para ello se ha dado a conocer el hecho de la gran importancia del Sector
Turistico en la actividad econdémica de Espafia. En idéntico sentido el mayusculo potencial de puja al
alza que ofrece este sector, tanto en la Actividad Profesional como en el Mercado Laboral, lo
que_aflora en negocio y revierte en_empleo. En esta direccion anade fuentes oficiales ministeriales,
que situan al Turismo como la primera actividad en el plano nacional.

ESICIVAL

El Sr. Sanfrancisco indica que para poder ser profesionalmente competitivos en este sector, o
bien desarrollar las multiples tareas laborales que ofrece, es factor primordial contar con la «Necesidad
de Formacion adecuada, requerida y exigida» que abarca todo el amplio complejo de la actividad
turistica, sea cual sea los objetivos que cada uno se marque, y como no, si nuestra pretension se sitiia
en la Direccion de los Establecimientos Turisticos. Circunstancia que se muestra también en la oportunidad
de definir un sistema formativo que dé respuestas a las necesidades de un sector pujante, el cual esta
incorporando alta tecnologia y adoptando nuevas formas de organizacion y gestion de un escenario cada vez
mas global y competitivo, donde la cualificacion del factor humano cobra maxima trascendencia.

Matiza el Sr. Sanfrancisco que por parte del &mbito empresarial, lo que €s de maxima exigencia,
es que el candidato a un puesto de trabajo conlleve mochila mostrando la aportacion de una
formacion y cualificacion distinguida realizada por su propia iniciativa.

En esa linea da a conocer el Proceso Formativo del Titulado Profesional Diplomado «GESTUR-
Gestor de Actividades y Establecimientos Turisticos» Il «<Manager Activities and Tourist Establishments»,
por medio del cual se capacita al Titulado para la direccion y coordinacion tanto de un pequerno
establecimiento turistico, asi como para puestos de responsabilidad dentro de las grandes
compariias hoteleras, agencias de viaje, resorts, etc.




A continuacién presentd un cuadro con las caracteristicas y funciones principales
del Titulado Gestur entre las que cabe citar:

... Coordinar los servicios propios de los establecimientos de alojamiento turistico, disponiendo
las estructuras organizativas Optimas para la gestion y control de sus departamentos.

. Analizar el mercado y comercializar el producto base propio del alojamiento, asi como los servicios
y productos complementarios, gestionando las reservas con criterios de eficiencia empresarial.

. Controlar y supervisar el departamento de recepcion, pudiendo prestar el servicio, en su caso,
y asegurando la atencion al cliente con los niveles de calidad establecidos.

. Organizar y promocionar eventos en el propio establecimiento, en coordinacion con los diferentes
departamentos implicados, gestionando los recursos humanos y materiales necesarios.

. Supervisar la correcta atencion al cliente, el servicio postventa y la gestion de quejas y reclamaciones.

= GESTUR -

«GESTOR DE ACTIVIDADES Y
ESTABLECIMIENTOS TURISTICOSn
= Manager Activities and Tourist Establishments =
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VARIEDAD DE 0PCIONES DE TRAEAJQ
QUE APORTA EL SECTOR TURISTICO

LIMEAY 58 EXOVICIES BETTACADOT
OUF PRESTNTA fI SICTOR TORISTICO

Sorvicies de Comumicacidn y Famentn Tiistice.
Empresas do Ocioy Animacion Socie-Cultural.
Empresas Turistice-Dosortvas.

Turisme 0 Neaacios.
Turigma Social y de latagracien

Campeonaios, Concursos, Camavales, entre Otros).
Bestauranies Cateterias Caterine.
Servicies de Renta Car y similares.
Bie.

Del mismo modo presenta una variada lista de diferentes opciones y ramas de empleo
para el Titulado Gestur, en la que describe las opciones de trabajo dentro de la linea de servicios que
abarcan: Hoteles y Centros de Alojamiento en toda su extension, Servicios de Comunicacion y
Fomento Turistico, Rutas Ocio-Culturales/Gastrondmicas/Enologicas, etc., Organizaciones de Eventos,
Festivales, Exposiciones, Colaboraciones con Operadores y Agencias de Viaje, Diferentes Tipos de
Turismo, por ejemplo de Negocios, Deportivos, Sociales, de Integracion, de Espectaculos, y un largo etc.

Recalca el Sr. Sanfrancisco que lo mas importante a destacar es, que el Sector del Turismo,
ofrece la oportunidad de: bien _de trabajar como empleado por cuenta ajena en un_Establecimiento
Turistico u Hotelero, o bien de emprender un Negocio Propio. A su vez matiza que el Sector del
Turismo apertura, en enorme dimension, la opcion en el mercado laboral para acceder a un deseado
y esperanzado empleo a los mds jovenes.

Finaliza su Ponencia subrayando que en el Sector Turistico, cada dia es mds necesario contar
con _una buena Formacion Profesional si se quiere poder acceder a este mercado laboral, o si los
que ya figsuran en el marco de Profesionales del Sector del Turismo, quieren promocionarse y
ascender _a puestos de responsabilidad y direccion.

Concluyo su intervencion apuntando el gran nexo e interconexion que_existe entre el Sector
Turistico y el Sector Inmobiliario, lo que brinda enormes reales oportunidades de negocio en
ambos campos y en_todos los sentidos. Afiade que con las directrices ya marcadas para obtener la
maxima rentabilidad en nuestros negocios, en el marco de la cual se presenta de necesaria opcion
contar con un «Servicio Integral de Actuaciones y Prestacionesy, es de extraordinaria condicion, poder
disponer, al dia de hoy, con un importantisimo complemento de Accién Directa, como es la gran
repercusion que ofrece el Sector Turistico, con ello conseguiremos que nuestras Agencias,
Establecimientos y Negocios obtengan una fuente de ingresos anadidos de potencial repercusion.




Una vez finalizada la exposicion de todas las Ponencias, el Sr. Sanfrancisco dio las gracias a
todos los asistentes al acto por su colaboracion y confianza depositadas en el Colectivo Profesional y
en su Junta de Gobierno, dando asi por concluida la Jornada de «Formacion Continuada y de Informacion»
objeto del programa desarrollado. Finaliz6 el evento invitando a los concurrentes, en un ambiente
distendido y de compaifierismo, a un «Vino de Honor» con el propdsito de proximas jornadas formativas.

Hotel Melia Castilla
27-02-2016




13

ATP
AGRUPACION TECNICA PROFESIONAL

EMITE INFORMACION IMPORTANTISIMA

El pasado Diciembre de 2015, mediante la emision de un escrito poniamos
en su conocimento la trascendental informacidn relativa al

Como continuacidn a esta citada misiva, (que al final volvemos a adjuntar),
publicamos con todo rigor desde los Gabinetes Juridicos de la Agrupacion
Técnica Profesional - ATP - el
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COMUNICADO DE PROTOCOLO PREVENCIONPENAL.COM

ANALISIS DE LA SENTENCIA
DEL TRIBUNAL SUPREMO
N°154/2016 DE 29 DE ENERO DE 2016.

Esta Sentencia del Tribunal Supremo supone un paso importante en materia de compliance,
cumplimiento normativo o Protocolo de Prevencion Penal, ya que permite a las empresas y a los
asesores en este ambito conocer cudles van a ser los criterios de interpretacion a partir de ahora.

La reciente Sentencia del Tribunal Supremo 154/2016 de 29 de enero de 2016 condena por
primera vez a sociedades mercantiles en el ambito penal por incumplir su obligacion de
establecer medidas de vigilancia y control para evitar la comision de delitos, los
denominados protocolos de prevencidon penal, que son obligatorios en virtud del Art. 31 bis. 1 a)
y 2 del Codigo Penal, tras la reforma operada por la LO 1/2015.

La Sentencia dice: "La determinacion del actuar de la persona juridica, relevante a efectos
de la afirmacion de su responsabilidad penal, ha de establecerse a partir del analisis acerca
de si el delito cometido por la persona fisica en el seno de aquélla, ha sido posible o facilitado
por la ausencia de una cultura de respeto al derecho como fuente de inspiracion de la actuacion
de su estructura organizativa e independiente de la de cada una de las personas juridicas
que la integran, que habria de manifestarse en alguna clase de formas concretas de vigilancia
y control del comportamiento de sus directivos y subordinados jerdrquicos tendentes a la
evitacion de la comision por éstos de los delitos".

- La Sala condena a la sociedad limitada a pagar més de 700 millones de euros "ante la
carencia absoluta y no cuestionada de instrumentos para la prevencion de la comision de delitos
en el seno de la persona juridica" y fija una serie de elementos para su determinacion:

a) el sistema de responsabilidad penal de la persona juridica se basa, sobre la previa constatacion
de la comision del delito por parte de la persona fisica integrante de la organizacion.

b) la exigencia del establecimiento y correcta aplicacion de medidas de control eficaces que
prevengan e intenten evitar, en lo posible, la comision de infracciones delictivas por quienes
integran la organizacion. Dicese de otra forma, en el Protocolo de Prevencion Penal.

- Concluye la Sentencia que ha de establecerse, a partir de su analisis, que el delito cometido
por la persona fisica en el seno de aquella ha sido posible, o facilitado, por la ausencia de una
cultura de respeto al Derecho, como fuente de inspiracion de la actuacidn de su estructura
organizativa e independiente de la de cada una de las personas fisicas que la integran, que habria
de manifestarse en alguna clase de formas concretas de vigilancia y control del comportamiento
de sus directivos y subordinados jerarquicos, tendentes a la evitacion de la comision por €stos de
los delitos enumerados en el Libro II del Codigo Penal como posibles antecedentes de esa
responsabilidad de la persona juridica.
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Y ello més alla de la eventual existencia de modelos de organizacion y gestion que, cumpliendo las
exigencias concretamente enumeradas en el actual Art. 31 bis 2 y 5, podrian dar lugar, en efecto, a
la concurrencia de la eximente en ese precepto
expresamente prevista, de naturaleza discutible en
cuanto relacionada con la exclusion de la culpabilidad,
lo que parece incorrecto, con la concurrencia de una
causa de justificacion o, mas bien, con el tipo objetivo, lo
que seria quiza lo mas adecuado puesto que la exoneracion
se basa en la prueba de la existencia de herramientas de
control idoneas y eficaces cuya ausencia integraria,
por el contrario, el ntcleo tipico de la responsabilidad
penal de la persona juridica, complementario de la
comision del ilicito por la persona fisica.

- El Tribunal Supremo deja constancia para
ulteriores ocasiones de tales exigencias, a las que tanto Jueces Instructores como Juzgadores
habran de prestar en futuros casos la oportuna atencion, a fin de evitar indefension de las
sociedades mercantiles en las fases iniciales de instruccion.

- Al existir una carencia total de Protocolo de Prevencion Penal y estar ausentes por completo
cualesquiera medidas de control preventivo respecto de la comision de tal ilicito, continua la Sentencia
" la responsabilidad de la recurrente es en este caso obvia, ... vigente ya el régimen de responsabilidad penal
de la persona juridica, es total, la aplicacion a la entidad recurrente del articulo 31 bis como autora de
infraccion, en relacion con el articulo 368 y siguientes del Codigo Penal, resulta del todo acertada”.

- Por su parte el Ministerio Publico se ha pronunciado de forma expresa sobre esta cuestion en
la Circular 1/2011, referida a la LO 5/2010, de 22 de junio, y en la reciente Circular 1/2016,
publicada tras la aprobacion de la reforma operada en el régimen de responsabilidad penal de
las personas juridicas por la LO 1/2015, de 30 de marzo y desde el punto de vista de su
responsabilidad organizativa surgirian asi tres categorias de personas juridicas:

1. Aquellas que operan con normalidad en el mercado y a las que propia y exclusivamente se
dirigen las disposiciones sobre los modelos y protocolos de organizacion y gestion de los
apartados 2 a 5 del Art. 31 bis. Mejor o peor organizadas, son penalmente imputables.

2. Las sociedades que desarrollan una cierta actividad, en su mayor parte ilegal. Como se advierte
en el citado auto, "e/ limite a partir del cual se considera penalmente que la persona juridica es una
entidad totalmente independiente, no mero instrumento de la persona, es un limite normativo que,
probablemente ira variando a lo largo del tiempo." Un ejemplo de este tipo de sociedades son las
utilizadas habitualmente en esquemas de blanqueo de capitales o financiacion del terrorismo como
instrumento para colocar fondos al socaire de la actividad legal de la sociedad, simulando que es
mayor de la que realmente tiene. En la mayoria de los casos se mezclan fondos de origen licito e
ilicito, normalmente incrementando de manera gradual los fondos de origen ilicito. A ellas se refiere la
regla 2* del Art. 66 bis como las utilizadas "instrumentalmente para la comision de ilicitos penales.
Se entenderd que se esta ante este ultimo supuesto siempre que la actividad legal de la persona
juridica sea menos relevante que su actividad ilegal." El precepto las deja claramente dentro del
circulo de responsabilidad de las personas juridicas y, en la medida en que tienen un minimo desarrollo
organizativo y cierta actividad, aunque en su mayor parte ilegal, son también imputables.
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3. Finalmente solo tendran la consideracion de personas juridicas inimputables aquellas
sociedades cuyo "cardcter instrumental exceda del referido, es decir que lo sean totalmente,
sin ninguna otra clase de actividad legal o que lo sea solo meramente residual y aparente para
los propios propositos delictivos” (auto de 19 de mayo de 2014, cit.). Frecuentemente, este tipo
de sociedades suele emplearse para un uso unico. Por ejemplo, como instrumento para la obtencion
de una plusvalia simulada mediante la compra y posterior venta de un mismo activo, normalmente
un bien inmueble (por su elevado valor) o activos financieros (por su dificultad para conocer
su valor real). En esta categoria se incluyen también aquellas sociedades utilizadas para un uso
finalista, como mero instrumento para la tenencia o titularidad de los fondos o activos a nombre
de la entidad, a modo de velo que oculta a la persona fisica que realmente posee los fondos o
disfruta del activo."

- Principio de prueba. Dentro del procedimiento judicial penal en que pudiera verse incursa la
sociedad, corresponde a la persona juridica alegar su concurrencia, y aportar una base racional
para que pueda ser constatada la disposicion de estos Protocolos. Y, en todo caso, sobre la base
de lo alegado y aportado por la empresa, deberd practicarse la prueba necesaria para constatar
la concurrencia, o no, de los elementos integradores de las circunstancias de exencion de
responsabilidad prevenidas en los parrafos segundo o cuarto del Art 31 bis, en el bien entendido
de que sino se acredita la existencia de estos sistemas de control la consecuencia sera la
subsistencia de la responsabilidad penal.

- La Sentencia objeto de estudio, a parte de contar con numerosos votos particulares de los
Magistrados, nos ofrece los primeros analisis jurisprudenciales en materia de prevencion
penal en el seno de la empresa, compliance o cumplimiento normativo, pero sobre todo,
nos sirve para alertar a las sociedades mercantiles de la urgencia de establecer los modelos y
Protocolos de Prevencion Penal para cumplir con la normativa penal, y sobre todo, para mejorar
la gestion interna de las mismas.

Ferran Gonzalez i Martinez.-Letrado
Responsable Juridico de Compliance de www.ProtocoloPrevencionPenal.com
Ferran Abogados & Asociados

Circular Fiscalia: http://es.icav.es/bd/archivos/archivo9026.pdf
Sentencia T.Supremo: http://bit.ly/I1XXFRr3
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AGRUPACION TECNICA PROFESIONAL

Coordinadora General de los Colectivos Profesionales de ambito Nacional:
ADPI -Asesores de la Propiedad Inmobiliaria
TECPEVAL - Peritos Tasadores Judiciales de Bienes Inmuebles
INTERFICO - Interventores de Fincas y Comunidades

MEDFIN - Mediadores Financieros Titulados
INGESA - Interventores de Gestion Administrativa

MECIMER - Mediadores Civil y Mercantil
GESTUR - Gestores de Actividades y Establecimientos Turisticos

C./ Principe de Vergara, n° 260-1°-G .- 28016-MADRID.- Telf.- 91 457 29 29 Fax.- 91 458 2693
C./ Gascé Oliag, n° 10-1°-1%.- 46010-VALENCIA.- Telf - 96 393 57 43 Fax.- 96 393 57 49
E m Avda. Argentina, n° 17-Ofics.: 18-19.- 07012-PALMA DE MALLORCA - Telf- 971 73 26 86 Fax.- 97173 6149
fatpcpes |7 |@ATP_CPES finfatpcpes/ E-mail: atp-cpes@atp-guiainmobiliaria.com - Web: www.atp-cpes.com

ATP Diciembre 2015
Estimado/a Sr/a Consocio/a:
En primer lugar aprovecho la ocasion para saludarle y presentarle mis respetos.
El motivo de esta misiva es, por ser de mi obligado cumplimiento, ponerle al corriente de la

norma surgida con la reforma del Codigo Penal que atafie de forma directa al ambito empresarial
de las personas juridicas.

Actualmente todas las empresas deben tener un protocolo de prevencion penal. El nuevo
Codigo Penal obliga a todas las empresas a cumplir con esta norma preceptiva, y asi minimizar
los riesgos de una condena penal a la empresa, que pueden conllevar el cierre de la empresa o
fuertes sanciones.

No dude a la hora de proteger a su empresa de los riesgos reales de las nuevas
condenas a las sociedades mercantiles. Con el Protocolo de Prevencion Penal protegera
debidamente a su empresa y ademas conseguira mejorar la gestion de la misma, controlando los
riesgos inherentes de su actividad.

Por tal motivo desde la Direccion del Gabinete Juridico de nuestra Agrupacion Técnica
Profesional -ATP-, con su responsable Ferran Abogados & Asociados, se ha coordinado para que
Vd., como responsable persona juridica de su empresa, pueda disponer de un protocolo, personalizado
a su necesidad, de prevencion penal.

Para ello sélo tiene que pinchar en el enlace www.atp-cpes.com/protocoloprevencionpenal
y seguir los pasos que se indican, con la finalidad de evaluar su concreta situacion y posterior
informacién de actuacion.

Toda esta importante informacion es al objeto de que nadie llegue a verse inmerso en un
procedimiento penal en su contra y por ende susceptible de considerables sanciones.

Enla confianza le dispense una buena acogida, reciba mi consideracion mas distinguida.

Francisco Sanfrancisco Gil
-Presidente-
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AGRUPACION TECNICA PROFESIONAL

Coordinadora General de los Colectivos Profesionales de ambito Nacional:
ADPI -Asesores de la Propiedad Inmobiliaria
TECPEVAL - Peritos Tasadores Judiciales de Bienes Inmuebles
INTERFICO - Interventores de Fincas y Comunidades

MEDFIN - Mediadores Financieros Titulados
INGESA - Interventores de Gestion Administrativa

MECIMER - Mediadores Civil y Mercantil
GESTUR - Gestores de Actividades y Establecimientos Turisticos

C./ Atocha, n® 20-4°-Dcha .- 28012-MADRID.- Telf.- 91 457 29 29 Fax.- 91 458 26 93
C./ Gasco Oliag, n° 10-1°-1*.- 46010-VALENCIA.- Telf.- 96 393 57 43 Fax.- 96 393 57 49
Avda. Jaime III, n® 17-2°-Ofics.: 18-19.- 07012-PALMA DE MALLORCA .- Telf.- 971 73 26 86 Fax.- 971 73 61 49
E-mail: atp-cpes@atp-guiainmobiliaria.com - Web: www.atp-cpes.com

INIFORMA

La Agrupacion Técnica Profesional -ATP -, desde los Gabinetes Profesionales
Socio-Laboral informa acerca de « Los Aspectos que se preteden perseguir con
Inspeccidon de Trabajo».

Contratacion laboral

* Control de las horas extraordinarias: pago y cotizacion, registro y control y limite maximo
general de 80 horas/afio.

* Contratos temporales: justificacion de la temporalidad, encadenamiento de contratos
temporales durante mas de 24 meses en un periodo total de 30.

* Contrato a tiempo parcial: registro diario de la jornada de estos trabajadores y registro
disponible en el centro de trabajo.

* Contratos formativos: verificar su finalidad de ensefar un oficio y la correcta distribucion
de horas de formacion y trabajo efectivo.

* Subcontratacion .

* Empresas multiservicios.

* Ett’s.

* Control de las condiciones de trabajo y lucha contra la desigualdad por razén de género,
origen racial o étnico o por discapacidad.

* Becarios y «falsos» autonomos.

Economia sumergida

* Economia irregular y extranjeros: alta en la Seguridad Social y autorizacion de trabajo
vigente por parte de los trabajadores extranjeros.
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Fraude en la Seguridad Social

* Prestaciones indebidas: control de la causas legales de acceso a la prestacion por
desempleo para evitar recibir una prestacion y desarrollar al mismo tiempo un trabajo
de forma ilegal.

* Empresas ficticias.

* Diferencias de cotizacion en relacion con el personal de oficinas (Ocupacion A): vigente
hasta 31 de Diciembre de 2015.

Prevencion de riesgos laborales

* Riesgos biologicos: campana para vigilar y comprobar que los centros sanitarios cumplen
con las medidas necesarias para mitigar riesgos biologicos.

* Riesgos musculo-esqueléticos: en empresas de servicios de edificios, fabricacion de
productos metalicos e industria de la alimentacion.

* Trabajadores jovenes (16 y los 24 afios ).

* Investigacion de At’s graves, muy graves y mortales.

* Empresas con indices de siniestralidad més elevados para verificar su sistema de
prevencion y el cumplimiento de la normativa.

* Verificar la no obligatoriedad de los reconocimientos médicos.

Sectores preferentes de actuacion:

Construccion

* Control en la utilizacion de las medidas de seguridad laboral ante riesgos de caidas en altura.

* Verificar la eficacia de los Estudios de seguridad y salud.

* Vigilancia de la correcta contrataciony el alta de los trabajadores.

* Supervisar el cumplimiento de la obligacion de tener al menos un 30% de su plantilla como
trabajadores fijos. (Real Decreto 1109/2007, de 24 de agosto, por el que se desarrolla la Ley 32/2006,
de 18 de octubre, reguladora de la subcontratacion en el Sector de la Construccion.)

Hosteleria

* Fraude y Cesion de mano de obra.
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E/ ctualidad Pasos basicos para

constituir una Sicav

Segun el andlisis de expertos en el dmbito, la Sicav o Sociedad de Inversion de Capital
Variable, es un instrumento financiero para fomentar el ahorro ya sea en Espaiia,
Luxemburgo o en cualquier otro pais, y no como productos utilizados so6lo por las

grandes fortunas.

Se trata de un instrumento valido y transparente, que tiene como objetivo exclusivo la
adquisicion, tenencia, disfrute, administracion y enajenacion de valores mobiliarios y otros
activos financieros que, gracias a su favorable régimen fiscal, se consolida como el perfecto

instrumento para el ahorro.

Debido a la desinformacidn, existen muchos mitos en torno a las Sicav y se cree que son
una herramienta para evadir impuestos y Unica y exclusivamente para grandes fortunas. Los
principales mitos sobre las Sociedades de Inversion de Capital Variable son:

1. Las Sicav tienen ventajas fiscales.
Verdadero. Estas sociedades de inversion
gozan de una fiscalidad favorable y la misma
que la de los fondos de inversidén: so6lo
tributan al 1% hasta que los accionistas
reciban los dividendos o retiren el dinero,
que pasan a tributar al 21% o mas, dependiendo
de la cantidad, llegando a tributar al 27%.

2. Las Sicav no pagan impuestos. Falso.
Como se ha mencionado antes, éstas si tribu-
tan, por lo que esta afirmacion y toda creen-
cia de que las Sicav no pagan impuestos es
falsa. En el momento en que el inversor reci-
be sus ingresos, tributa como cualquier otro
producto de inversion. Si bien es cierto, se han
dado casos de empresas que no lo hacen, ya
que se registran como sociedades familiares.
Aqui radica el mayor problema, el uso ilicito
de este vehiculo fiscal.

3. Las Sicav y los fondos son diferentes.
Verdadero. Aunque ambas sean sociedades
de inversion colectiva, la principal diferencia
entre ellas radica en el poder que tienen
los accionistas. En el caso de las Sicav, los
accionistas tienen un mayor control, mientras
que en los fondos, la gestora es la que tiene
mayor capacidad de control y modificacién
de las politicas de inversion.

4. Las Sicav son para ricos y los fondos
para todos. Falso. Se trata del mito mas
extendido sobre el alcance de este instrumento.
Todo el mundo puede invertir en una Sicav
al contrario que en los fondos en donde se
limita la entrada a nuevos inversores. Quien
quiera invertir en una Sicav basta con acudir
al MAB, el Mercado Alternativo Bursatil y
comprar una accion, ya que estan obligados a
venderlas y comprarlas a cualquier vendedor
o comprador.

En definitiva, se trata de un producto cuyos
inversores tributan, pagan sus impuestos y
tienen acceso a través del mercado de forma
libre, una inversion colectiva que se caracteriza
por ser abierta, es decir, en la que puede
invertir cualquier persona.

Debido a los usos ilicitos que hacen de ellas
algunas personas, se demoniza a las Sicav y se
desprestigian. Sin embargo, es uno de los
instrumentos financieros que canaliza el ahorro
de la manera mas ventajosa que existe.

Si se esta interesado en constituir una Sicay,
se debe consultar a expertos conocedores en
la materia y acudir a despachos especializados
en la constitucion de todo tipo de instrumentos
financieros de inversion.
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REAL DECRETO-LEY 8/2014, DE 4 DE JULIO, DE
APROBACION DE MEDIDAS URGENTES PARA EL

CRECIMIENTO, LA COMPETITIVIDAD Y LA EFICIENCIA
Publicado en: «BOE» ndm. 163, de 05/07/2014.
Entrada en vigor: 05/07/2014
Departamento: Jefatura del Estado
Referencia: BOE-A-2014-7064 -

- CONTINUACION -

5.* La falta de informacidon con los niveles de calidad requeridos o su suministro en tiempo o forma
indebidos, por parte de las unidades ATS a la unidad central ATFM, de los siguientes datos y sus actualizaciones
posteriores:

I) disponibilidad del espacio aéreo en los sectores de control de transito aéreo (en adelante, ATC) y
estructuras de las rutas definidas permanentes;

IT) configuraciones y activaciones de sector de la unidad ATS;

I1T) tiempos de rodaje en el aerodromo;

IV) capacidades del sector de control del transito aéreo y del aecropuerto, en lo que se refiere a los valores
de capacidad ATC;

V) disponibilidad de ruta en aplicacion de la utilizacion flexible del espacio aéreo con arreglo al Reglamento
(CE) n.°2150/2005 de la Comision, de 23 de diciembre de 2005, por el que se establecen normas comunes
para la utilizacion flexible del espacio aéreo;

VI) posiciones de vuelo actualizadas;

VII) desviaciones de los planes de vuelo;

VIII) disponibilidad del espacio aéreo en aplicacion de la utilizacion flexible del espacio aéreo con arreglo
al Reglamento (CE) n.° 2150/2005;

IX) tiempos reales de despegue de los vuelos.

6.* La comision por parte del proveedor de servicios ATS de la torre del acropuerto de salida de las
siguientes acciones u omisiones:

I) La no inclusion de una franja de salida ATFM como parte de la autorizacion de control de transito
aéreo, cuando un vuelo esté sujeto a dicha franja.

IT) La autorizacion de vuelos que no respeten las franjas de salida ATFM.

IIT) La autorizacion del despegue de vuelos que no respeten su hora fuera de calzos estimada, teniendo en
cuenta la tolerancia temporal establecida.

1V) La autorizacion del despegue de vuelos cuyo plan de vuelo haya sidorechazado o suspendido.
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V) La falta de informacion sobre el incumplimiento y sobre las medidas adoptadas para garantizar el
respeto de las franjas de salida ATFM, cuando el respeto anual de las franjas de salida ATFM en un
aeropuerto sea igual o inferior al 80%.

V1) La falta de informacién sobre la autorizacidon de despegue a una aeronave con plan de vuelo denegado
o suspendido en el aeropuerto de salida y sobre las medidas adoptadas para evitar este tipo de situaciones.

b) En relacion con los operadores aéreos:

1.* La falta de plan de vuelo, para cada vuelo, cuando resulte exigible de conformidad con el Reglamento,
o que dicho plan de vuelo no refleje correctamente el perfil de vuelo previsto.

2.* La falta de incorporacion a la operacion de vuelo de las medidas ATFM aplicables y sus cambios y la
omisioén del deber de comunicarlas al piloto.

3.* El incumplimiento de la hora fuera de calzos estimada, teniendo en cuenta la tolerancia temporal
establecida en las disposiciones de la OACI aplicables conforme a lo previsto en el anexo del Reglamento.

4.* La falta de actualizacién o de anulacién de un plan de vuelo cuando asi esté establecido
reglamentariamente.

5.* La falta de presentacion de un informe a la unidad central ATFM sobre cada incumplimiento de las
medidas AFTM que incluya detalles de las circunstancias que hayan dado lugar a la ausencia de plan de vuelo
o a planes de vuelo multiples y las medidas adoptadas para corregir dicho incumplimiento.

6.? La falta de suministro, a los aecropuertos de salida y llegada, con antelacion al vuelo, de la informacion
necesaria para establecer una correlacion entre el designador de vuelo indicado en el plan de vuelo y el
notificado para la franja aeroportuaria correspondiente.

7.* La falta de suministro de la informacidén y detalles de las exenciones concedidas en relacidon con las
medidas ATFM, cuando le sea solicitado por la autoridad competente.

8.* El uso de las exenciones a las medidas ATFM no justificadas de acuerdo a la normativa aplicable.

c) Enrelacion con los gestores aeroportuarios, la falta de notificacion a la unidad central ATFM,
directamente o por medio de la unidad local ATFM y de las unidades ATS o ambas, de todas las incidencias
que puedan afectar a la capacidad de control del transito aéreo o a la demanda de transito aéreo, y la omision
de informacion a la unidad local ATFM y a las unidades ATS en el caso de notificaciones directas a la unidad
central ATFM.

d) En relacion con las entidades de gestion de la afluencia de transito aéreo:

1.* Lano puesta a disposicion de la funcion ATFM local durante las veinticuatro horas del dia.

2.* La falta de la formacion necesaria de su personal para el desempeio de sus funciones, asi como no
elaborar, facilitar y actualizar los manuales de operaciones que debera aplicar dicho personal.

e) En relacion con los gestores aeroportuarios y los proveedores de servicios de transito aéreo, la falta de
coordinacion previa con los operadores afectados por las situaciones criticas para establecer la pertinencia y
el contenido de los procedimientos de contingencia, incluidas las posibles modificaciones de las normas de
prioridad.

f) En relacion con los proveedores de servicios de transito aéreo y las entidades de gestion de afluencia de
transito aéreo, no establecer u obstaculizar el establecimiento de procedimientos coherentes para la
cooperacion en materia de gestion de afluencia de transito aéreo.

g) Enrelacion con los operadores aéreos, los gestores aeroportuarios, los proveedores de servicios de
transito aéreo y las entidades de gestion de afluencia de transito aéreo, la no adopcion de las medidas que
garanticen que su personal estd debidamente informado de las disposiciones del Reglamento y recibe
formacidon adecuada y que es competente para el desempeio de sus cometidos.

3. Las infracciones del apartado 1 constituiran infracciones graves cuando se produzca alguna de las
circunstancias calificativas previstas en el apartado 2 del articulo 44.
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4. Son infracciones muy graves:

a) El incumplimiento o cumplimiento defectuoso de los procedimientos ATFM de gestion de situaciones
criticas declaradas.

b) Las infracciones leves cuando concurra alguna de las circunstancias calificativas previstas en el
apartado 3 del articulo 44.»

Siete. Se modifica el articulo 52, apartado 1, para adicionarle una nueva letra g), enumerando la actual
letra g) como letra h), del siguiente tenor: «g) En las infracciones en relacion con la gestion de afluencia del
transito aéreo (ATFM), a los proveedores civiles de servicios de transito aéreo (ATS), a los operadores de
aeronaves, a los gestores aeroportuarios o a las entidades de gestion de la afluencia de transito aéreo.»

Ocho. Se anade una nueva disposicion adicional decimonovena con la siguiente redaccion:

«Disposicion adicional decimonovena. Silencio administrativo negativo.

1. Por razones imperiosas de interés general relativas a la seguridad aérea, se entenderan incluidos en la
excepcion prevista en el articulo 43.1 de la Ley 30/1992, de Régimen Juridico de las Administraciones
Publicas y del Procedimiento Administrativo Comun los procedimientos sobre autorizacion de operaciones
aéreas y uso de espacio aéreo y sobre operaciones especiales.

2. Por razones imperiosas de interés general en materia de seguridad, transcurrido el plazo maximo para
notificar la resolucion en los procedimientos de autorizacion de las operaciones y actividades realizadas por
aeronaves pilotadas a control remoto sin que haya recaido resolucion expresa, las autorizaciones solicitadas
deberan entenderse denegadas por silencio administrativo.»

Nueve. Se introducen las siguientes modificaciones en el articulo 68:

1. En el articulo 68.2, se modifican las letras d) y e), que pasan a quedar redactadas como se indica a
continuacion, se suprime la letra i) y se renumeran las letras j) y k), respectivamente, como 1) y j): «d) Por los
servicios de inspeccidén y control de pasajeros y equipajes en los recintos aeroportuarios asi como los
medios, instalaciones y equipamiento necesarios para la prestacion de los servicios de control y vigilancia en
las areas de movimiento de aeronaves, zonas de libre acceso, zonas de acceso controlado y zonas restringidas
de seguridad en todo el recinto aeroportuario ligados a las prestaciones patrimoniales de caracter publico.

e) Por la puesta a disposicion a los pasajeros de las instalaciones aeroportuarias no accesibles a los
visitantes en terminales, plataformas y pistas, necesaria para poder hacer efectivo su contrato de transporte
aéreo.»

2. Se suprime el apartado 3.

Diez. Se suprimen los articulos 73, 79, 80, 81, 91 y 92, el capitulo IV del titulo VI y las disposiciones
adicionales decimocuarta y decimoquinta.

Articulo 54. Modificacion del Real Decreto-ley 13/2010, de 3 de diciembre, de actuaciones en el ambito
fiscal, laboral y liberalizadoras para fomentar la inversion.

El Real Decreto-ley 13/2010, de 3 de diciembre, de actuaciones en el ambito fiscal, laboral y liberalizadoras
para fomentar la inversion, queda modificado de la siguiente manera:

Uno. La letra a) del articulo 8 queda redactada como sigue: «a) Aplicara el mismo régimen de contratacion
previsto para la entidad publica empresarial ENAIRE, teniendo la consideracion entre si'y con respecto a la
Administracion General del Estado de empresas asociadas a los efectos de la

Ley 31/2007, de 30 de octubre, sobre procedimientos de contratacion en los sectores del agua, la
energia, los transportes y los servicios postales.

Asimismo en la gestion de los bienes patrimoniales que se le asignan segun lo previsto en el articulo
siguiente, garantizara en las contrataciones que realice para ello, que las mismas se ajustan a los principios
de concurrencia, publicidad, transparencia, igualdad de trato y no discriminacion.»

Dos. El apartado 3 del articulo 13 queda redactado en los siguientes términos: «3. El Gobierno establecera
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la composicion y el régimen de funcionamiento de los Comités de Coordinacidn Aeroportuaria, cuyos
miembros representaran a las Administraciones publicas, al Consejo de Camaras y a las organizaciones
econdmicas y sociales representativas en la respectiva Comunidad o Ciudad con estatuto de Autonomia. En
todo caso, su composiciéon deberd contemplar la participacion de:

a) Dos representantes del Ministerio de Fomento, uno de los cuales ejercera la Presidencia.

b) Dos representantes de la respectiva Comunidad o Ciudad con estatuto de Autonomia.

c) Dos representantes de Aena, S.A., designados por su Consejo de Administracion.

d) Tres representantes de las corporaciones locales, designadas a propuesta de la asociacion de
municipios y provincias de &mbito autondmico.

e) Un representante del Consejo de Camaras de la Comunidad o Ciudad con estatuto de Autonomia.

f) Dos representantes de las organizaciones econdomicas y sociales representativas en la respectiva
Comunidad o Ciudad con estatuto de Autonomia, designados por ésta

g) Un representante de la Delegacion del Gobierno de la respectiva Comunidad o Ciudad Auténoma,
designado por el Delegado del Gobierno.

En caso de ausencia, vacante o enfermedad o cualquier otra causa justificada los miembros del Comité
seran sustituidos por sus suplentes.

Elrepresentante del Ministerio de Fomento que ostente la presidencia, designara a su suplente, asi como
al otro representante de este Departamento, titular y suplente. Los suplentes del resto de los vocales se
designaran por los 6rganos responsables de la designacion del vocal titular.

El Comité de Coordinacién Aeroportuaria de la respectiva Comunidad o Ciudad con estatuto de
Autonomia se reunird al menos dos veces al afio y siempre que lo soliciten la mayoria absoluta de sus
miembros. Reglamentariamente se podra constituir una Comision de coordinacion por cada aeropuerto en
funcion del trafico de pasajeros anuales, en los términos que reglamentariamente se establezca.

El director del aeropuerto sera miembro de pleno derecho de la Comision de coordinacion del respectivo
aeropuerto.»

Articulo 55. Modificacion de la Ley 3/2013, de 4 de junio, de creacion de la Comisién Nacional de los
Mercados y la Competencia.

LaLey 3/2013, de 4 de junio, de creacion de la Comision Nacional de los Mercados y la Competencia,
queda modificada de la siguiente manera:

Uno. El articulo 10 queda redactado como sigue:

«Articulo 10. Supervisidon y control en materia de tarifas aeroportuarias.

La Comision Nacional de los Mercados y la Competencia ejercera las siguientes funciones en materia de
tarifas aeroportuarias:

1. Informar el Documento de Regulacion Aeroportuaria (DORA) y sus modificaciones, asi como acerca
del cierre o enajenacidon de instalaciones o infraestructuras aeroportuarias, conforme a lo previsto en el Real
Decretoley 8/2014, de 4 de julio.

2. Supervisar el cumplimiento del procedimiento de transparencia y consulta llevado a cabo por Aena,
S.A., y que las actualizaciones de sus tarifas aeroportuarias se ajustan al porcentaje que resulte de aplicar el
ingreso maximo anual por pasajero ajustado (IMAAJ), conforme a lo previsto en el Real Decretoley 8/2014,
de 4 de julio, y declarar la inaplicacion de las modificaciones tarifarias establecidas por la entidad gestora del
aeropuerto cuando las modificaciones tarifarias se hayan realizado incumpliendo lo previsto en dicha norma.

3. Dictar resoluciones vinculantes en relacion con el procedimiento de transparencia y consulta que debe
realizar Aena, S.A., conforme a lo previsto en el Real Decreto-ley 8/2014, de 4 de julio.

4. Velar porque las tarifas aeroportuarias de Aena, S.A., no se apliquen de forma discriminatoria.

5. Resolver los conflictos entre Aena, S.A., y las asociaciones representativas de usuarios de los
aeropuertos de la red en materia de tarifas aeroportuarias previstos en el articulo 12.¢) o, en los términos
en que se desarrolle reglamentariamente, los que pudieran plantear individualmente las compaifiias usuarias
del aeropuerto.

6. Publicar un informe anual sobre su actividad como autoridad de supervision en materia de tarifas
aeroportuarias, en su caso, mediante la incorporacion a la memoria anual.

7. Realizar cualesquiera otras funciones que le sean atribuidas por Ley o por Real Decreto.»
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Dos. La letra c) del articulo 12 queda redactada como sigue:

«c) En materia de tarifas aeroportuarias, la Comision Nacional de los Mercados y la Competencia
resolvera los recursos frente a las decisiones de Aena, S.A., relativas a la modificacidon del sistema o nivel
de sus tarifas aeroportuarias, que interpongan las asociaciones representativas de usuarios de lared de
aeropuertos de Aena, S.A., o, en los términos en que se desarrolle reglamentariamente, los que pudieran
plantear individualmente las compafiias usuarias del aeropuerto. La Comisidon acumulard la tramitacion de los
recursos presentados.

A estos efectos se consideran asociaciones representativas de usuarios de la red de aeropuertos de Aena,
S.A., las definidas en el articulo 19, letra e), del Real Decreto-ley 8/2014, de 4 de julio.

Esta resolucidn incluira la modificacion tarifaria revisada que proceda, que sustituira al contenido de la
decision de Aena, S.A., y, en su caso, los estandares que se correspondan con los indicadores y niveles de
calidad de servicio que considere aceptables y consistentes con la modificacidn tarifaria revisada.

La modificacidn tarifaria revisada de la Comision Nacional de los Mercados y de la Competencia debera
respetar el ingreso maximo anual por pasajero ajustado (IMAAJ) que resulte de aplicar las correcciones
establecidas en el articulo 33 del Real Decreto-ley 8/2014, de 4 de julio, al ingreso maximo anual por
pasajero (IMAP) adoptado para el ejercicio en el Documento de Regulacion Aeroportuaria (DORA).

En este procedimiento la Comision verificara que la decision de Aena, S.A., se ha producido conforme al
procedimiento establecido en el Real Decreto-ley 8/2014, de 4 de julio, se ajusta a los requisitos establecidos
en el Documento de Regulacion Aeroportuaria (DORA), garantiza la sostenibilidad de la red y la accesibilidad
a los aeropuertos integrados en ella, asi como a la suficiencia de ingresos, responde a los principios de no
discriminacion, objetividad, eficiencia y transparencia, resulta justificada, de acuerdo con las previsiones del
Documento de Regulacién Aeroportuaria (DORA) en materia de previsiones de trafico e inversiones, y los
requerimientos y necesidades de las compaiiias usuarias de los aeropuertos.»

CAPITULO II
Mejora de la competitividad en el sector portuario e incremento
de la inversion privada en infraestructuras portuarias

Articulo 56. Modificacion del Texto Refundido de la Ley de Puertos del Estado y de la Marina Mercante,
aprobado por el Real Decreto Legislativo 2/2011, de 5 de septiembre.

El Texto Refundido de la Ley de Puertos del Estado y de la Marina Mercante, aprobado por el Real
Decreto Legislativo 2/2011, de 5 de septiembre, queda modificado de la siguiente manera:

Uno. Se modifica el apartado 1 del articulo 72, afadiendo el siguiente parrafo final: «También
excepcionalmente, por razones de interés general debidamente acreditadas y con el fin de su preservacion, en
otras infraestructuras en desuso distintas de los faros, situadas dentro del dominio publico portuario sujetas a
proteccion siempre que formen parte del patrimonio historico, se podré levantar la prohibicion de instalaciones
hoteleras, asi como albergues u hospedajes, siempre que no condicionen o limiten la prestacién de los servi-
cios portuarios o el control aduanero. El levantamiento de la prohibicion se llevara a cabo en los mismos
términos y condiciones que las establecidas para los faros.»

Dos. El articulo 82 queda redactado como sigue: «Articulo 82. Plazo de las concesiones.

1. El plazo de las concesiones sera el que se determine en el titulo correspondiente y no podra ser superior
a 50 afios. Para la fijacion del mismo se tendran en cuenta los siguientes criterios:

a) Vinculacion del objeto de la concesion a la actividad portuaria.

b) Disponibilidad de espacio de dominio publico portuario.

c¢) Volumen de inversion, y estudio econdémico financiero.

d) Plazo de ejecucion de las obras contenidas en el proyecto.

e) Adecuacion a la planificacion y gestion portuarias.

f) Incremento de actividad que genere en el puerto.

g) Vida util de la inversion a realizar por el concesionario.

2. El vencimiento del plazo de la concesion deberd coincidir con el de laautorizacion de actividad o el de
la licencia de prestacion del servicio, y seraimprorrogable salvo en los siguientes supuestos:
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a) Cuando en el titulo de otorgamiento se haya previsto expresamente la posibilidad de una o varias
prorrogas, en cuyo caso, a peticion del titular y a juicio de la Autoridad Portuaria, podra ser prorrogado, sin
que el plazo inicial unido al de las prorrogas pueda superar el plazo maximo de 50 afios.

En las concesiones que tengan como objeto la prestacidon de servicios portuarios, la suma del plazo inicial
previsto en la concesion y el de las prorrogas no podra exceder del establecido en el articulo 114.1 que le sea
de aplicacion en aquellos supuestos en los que el nimero de prestadores del servicio haya sido limitado.

b) Cuando en el titulo de otorgamiento no se haya previsto la posibilidad de prorroga, pero el
concesionario lleve a cabo una inversion relevante no prevista inicialmente en la concesion y que haya
sido autorizada por la Autoridad Portuaria, tanto en la concesién como, en su caso, en la concesion
modificada por ampliacion de su superficie siempre que formen una unidad de explotacion y que, a juicio de
la Autoridad Portuaria, sea de interés para mejorar la productividad, la eficiencia energética o la calidad
ambiental de las operaciones portuarias, o suponga la introduccidon de nuevas tecnologias o procesos que
incrementen su competitividad y que, en todo caso, sea superior al 20 por ciento del valor actualizado de la
inversion inicialmente prevista en el titulo concesional, el plazo de vencimiento podra ser prorrogado, no
pudiendo superar en total el plazo maximo de 50 afios. La prorroga de la concesion determinara la
modificacion de las condiciones de la misma, que deberan ser aceptadas por el concesionario con anterioridad
a laresolucion de otorgamiento de la prorroga.

c) Excepcionalmente, la Autoridad Portuaria, previo informe vinculante de Puertos del Estado, podra
autorizar prorrogas no previstas en el titulo administrativo que, unidas al plazo inicial, superen en total el
plazo de 50 afios, en alguno de los siguientes supuestos:

cl) En aquellas concesiones que sean de interés estratégico o relevante para el puerto o para el desarrollo
econdmico de su zona de influencia, o supongan el mantenimiento en el puerto de la competencia en el
mercado de los servicios portuarios, cuando se comprometa a llevar a cabo una nueva inversion adicional
que suponga una mejora de la eficacia global y de la competitividad de la actividad desarrollada, en los
términos sefialados en el parrafo b) anterior, salvo el importe de la nueva inversion adicional que debera ser
superior al 50 por ciento del valor actualizado de la prevista en el titulo concesional.

c2) Cuando el concesionario efectue contribucion, que no tendrd naturaleza tributaria, a la financiacion de
alguno de los siguientes supuestos para mejorar la posicion competitiva de los puertos en su area de influencia
y la intermodalidad del transporte de mercancias:

— Infraestructuras de conexion terrestre entre las redes generales de transporte de uso comun y las
vigentes zonas de servicio de los puertos.

— Adaptacion de las infraestructuras en la red general ferroviaria de uso comun para operar trenes de por
lo menos 750 m de longitud.

— Mejora de las redes generales de transporte de uso comun a los efectos de potenciar la competitividad
del transporte intermodal y el transporte ferroviario de mercancias.

Este compromiso econdmico, que no tendra naturaleza tributaria, se incluird en la concesion modificada y
deberd ser ejecutado en el plazo maximo de seis meses desde el otorgamiento de la prorroga de la concesion.
El importe de este compromiso econdémico no debe ser inferior a la mayor de las siguientes cuantias:

— La diferencia de valor, en el momento de la solicitud, entre la concesion sin prorroga y el de la concesion
prorrogada. Estas valoraciones deberan ser realizadas por una empresa independiente designada por la Au-
toridad Portuaria y a costa deIM concesionario.

— E120 por ciento de la inversion inicial actualizada.

En los supuestos de las letras a), b) y c1) anteriores, la suma de los plazos de las prérrogas no podra ser
superior a la mitad del plazo inicial. Para el otorgamiento de estas prorrogas serd necesario que haya
transcurrido, al menos, la tercera parte del plazo de vigencia de la concesidon, salvo cuando por
circunstancias excepcionales sea autorizado previamente por Puertos del Estado. En estos supuestos, sera
necesario que se haya ejecutado el nivel de inversidon comprometido y los plazos de ejecucion.

En el supuesto de la letra c2) el plazo méximo de la prorroga, unida al plazo inicial, podré alcanzar 75 afios
y podra solicitarse siempre que se hayan ejecutadolos niveles de inversion comprometidos para estar en
explotacion de acuerdo con lo previsto en el titulo concesional, con un minimo del 20 % de la inversion inicial
actualizada.
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En todos los supuestos sera necesario que el concesionario se encuentre al corriente del cumplimiento de
las demas obligaciones derivadas de la concesion.

d) Cuando el concesionario que sea titular de una licencia para la prestacidon del servicio portuario de
manipulacion de mercancias, incremente el porcentaje de trabajadores contratados en relacion laboral
comun por encima del minimo establecido, el plazo inicial de la concesion podra ser prorrogado, a criterio de
la Autoridad Portuaria, sin que en ningin caso se supere en total el plazo maximo de 50 afios, y siempre que
el concesionario se encuentre al corriente en el cumplimiento de las obligaciones derivadas de la concesion,
independientemente de que la posibilidad de prorroga esté o no contemplada en el titulo concesional.

El citado incremento en el plazo de vigencia de la concesion podra ser, como méximo, de un 35 por ciento
para el caso de que el nimero de trabajadores contratados en relacion laboral comun cubra el ciento por
ciento de las actividades integrantes del servicio portuario, reduciéndose proporcionalmente para porcentajes
inferiores, y siempre que dicho aumento porcentual no se haya producido como consecuencia de la disminucion
del trafico de la concesidn, y se mantengan durante el plazo ampliado las condiciones que dieron lugar a la
prorroga.»

Tres. Se modifica el numero 3.° de la letra d) del apartado 1 del articulo 114, que quedara redactado de
la manera siguiente:

«3.° Con inversion significativa en obras e instalaciones fijas que tengan incidencia en la prestacion del
servicio:

Cuando las obras sean infraestructuras portuarias de abrigo, esclusas, obras de atraque, accesos maritimos
y obras de relleno o de consolidacion y mejora de terrenos en grandes superficies: 50 afos.

En otro caso: 30 anos.»

Cuatro. Se afiade un nuevo articulo 159 bis que queda redactado de la siguiente manera:

«Articulo 159 bis. Fondo Financiero de accesibilidad terrestre portuaria.

1. Se crea el Fondo Financiero de accesibilidad terrestre portuaria, cuyos recursos seran exclusivamente
aplicados a la financiacion de la construccion de lasinfraestructuras de conexion viaria y ferroviaria necesarias
para dotar de adecuada accesibilidad a los puertos de interés general del Estado desde el limite vigente de su
zona de servicio hasta el punto de conexidn con las redes generales de transporte abiertas al uso comun, asi
como a la mejora de las redes generales de transporte de uso comtn a los efectos de potenciar la competitividad
del transporte intermodal de mercancias viario y ferroviario. Este Fondo, que sera administrado por Puertos
del Estado y las Autoridades Portuarias, se encuadra en los fondos carentes de personalidad juridica regulados
en el articulo 2.2 de la Ley 47/2003, de 26 de noviembre, General Presupuestaria. Reglamentariamente se
determinard su funcionamiento y aplicacion de fondos.

2. El Fondo Financiero de accesibilidad terrestre portuaria se nutrird anualmente de las aportaciones que,
con caracter de préstamo, realicen Puertos del Estado y las Autoridades Portuarias.

3. Enel caso de otorgamiento de préstamos del Fondo Financiero de accesibilidad terrestre portuaria no
sera de aplicacion el articulo 160 del Real Decreto Legislativo 2/2011, por el que se aprueba el Texto Refundido
de la Ley de Puertos del Estado y de la Marina Mercante.»

Cinco. Se anade una nueva disposicion transitoria décima que queda redactada como sigue:

«Disposicion transitoria décima. Ampliacion del plazo de las concesiones otorgadas con anterioridad a la
entrada en vigor de esta Ley.

1. El plazo inicial de las concesiones otorgadas con anterioridad a la entrada en vigor de esta Ley podra
ser ampliado por la Autoridad Portuaria, a peticidon del concesionario y previo informe favorable de Puertos
del Estado, cuando el concesionario se comprometa a, por lo menos, alguno de los siguientes supuestos:

a) nueva inversion, en los términos sefialados en apartado 2.b) del articulo 82, salvo en lo referente al nivel
minimo de inversion.

b) contribucidn econdmica, que no tendra naturaleza tributaria, a la financiacion de infraestructuras de
conexion terrestre entre las redes generales de transporte de uso comun y las vigentes zonas de servicio de
los puertos, asi como de las mejoras en dichas redes que favorezcan la posicidén competitiva de los puertos
en su area de influencia y la intermodalidad en el transporte de mercancias.

c) reduccidon al menos en un 20 por ciento de las tarifas maximas incluidas en el titulo concesional,
actualizadas conforme a lo previsto en dicho titulo, o en su caso en los pliegos de prescripciones particulares
de los servicios portuarios.
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El acuerdo de ampliacion y la fijacion del plazo de la misma deberan motivarse teniendo en cuenta el
tiempo restante de vigencia de la concesion, el volumen de inversidon realizada durante la vigencia de la
concesion y que haya sido autorizada por la Autoridad Portuaria y la nuevamente comprometida, la vida util
de la misma y la memoria econdmico-financiera de la concesion en el momento de su otorgamiento y en el
momento de la solicitud de ampliacion de plazo, considerando en su caso, la nueva inversion comprometida,
la contribucidn a la financiacion de infraestructuras de conexion y/o la rebaja tarifaria propuesta. En todo
caso, el importe total del compromiso del concesionario no debe ser inferior a la mayor de las siguientes
cuantias:

— La diferencia de valor, en el momento de la solicitud, entre la concesion sin prorrogay el de la concesion
prorrogada. Estas valoraciones deberan ser realizadas por una empresa independiente designada por la
Autoridad Portuaria y a costa del concesionario.

— E120 por ciento de la inversion inicial actualizada.

La ampliacion del plazo de la concesion no podré ser superior al tercio del plazo inicial. y compensara los
nuevos compromisos de inversion a ejecutar previamente a la finalizacién del plazo vigente, asi como las
reducciones de los flujos de caja previstos desde el momento en que se produzca la ampliacion del plazo
hasta la finalizacion del plazo vigente en el momento de la solicitud de ampliacion debido a la reduccion
tarifaria y/o a la contribucion a la financiacion de infraestructuras de conexion. El plazo resultante de dicha
ampliacion no podré superar los limites establecidos en el articulo 82 de esta ley.

Seré requisito necesario para obtener la ampliacidon prevista en esta disposicidon que el concesionario se
encuentre al corriente en el cumplimiento de todas las obligaciones derivadas de la concesion.

La ampliacion de la concesion determinard la modificacion de las condiciones de la misma, incluyéndose
los nuevos compromisos adquiridos y el momento de su ejecucion, que deberan ser aceptadas por el
concesionario con anterioridad a la resolucion sobre su otorgamiento.

2. El concesionario dispondra de un plazo maximo de seis meses, contados a partir de la entrada en vigor
de esta Ley, para formular su solicitud ante la Autoridad Portuaria, que deberd ir acompafiada de las
memorias econdmico-financieras de la concesidn en el momento de su otorgamiento y en el momento de la
solicitud de ampliacion en la que se incluya los compromisos de inversidn, la contribucion a la financiacion
de infraestructuras de conexidén y de mejora de las redes de transporte y/o la rebaja tarifaria propuestas.

3. La ampliacion del plazo concesional a que se refiere el apartado 1 de este articulo no seré tenido en
cuenta a los efectos de la valoracion del rescate o de larevision de la concesion y no alterara la situacion
juridica existente respecto a las obras e instalaciones ejecutadas por el concesionario que, a la entrada
en vigor de esta Ley, hayan revertido a la Autoridad Portuaria, asi como de la tasa de ocupacidon que
corresponda exigir por su uso.»
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AGRUPACION TECNICA PROFESIONAL

Coordinadora General de los Colectivos Profesionales de ambito Nacional:
ADPI -Asesores de la Propiedad Inmobiliaria
TECPEVAL - Peritos Tasadores Judiciales de Bienes Inmuebles
INTERFICO - Interventores de Fincas y Comunidades

MEDFIN - Mediadores Financieros Titulados
INGESA - Interventores de Gestion Administrativa

MECIMER - Mediadores Civil y Mercantil
GESTUR - Gestores de Actividades y Establecimientos Turisticos

C./ Atocha, n® 20-4°-Dcha .- 28012-MADRID.- Telf.- 91 457 29 29 Fax.- 91 458 26 93
C./ Gasco Oliag, n° 10-1°-1*.- 46010-VALENCIA.- Telf.- 96 393 57 43 Fax.- 96 393 57 49
Avda. Jaime III, n® 17-2°-Ofics.: 18-19.- 07012-PALMA DE MALLORCA .- Telf.- 971 73 26 86 Fax.- 971 73 61 49
E-mail: atp-cpes@atp-guiainmobiliaria.com - Web: www.atp-cpes.com

ATP - Marzo de 2016

Estimado/a Sr./a Consocio/a Amigo/a:

En primer lugar aprovecho la ocasion para saludarle y presentarle mis respetos.

Me complace informarle mediante la presente que, proximamente se celebrara el Salon Inmobiliario
Internacional de Madrid, en su 18* Edicién SIMA 16, certamen que tendra lugar los préximos dias del
05 de Mayo al 08 de Mayo, ambos inclusive (de jueves a domingo) en el recinto de Feria de Madrid,
con ubicacion en el Pabellon 7.

SIMA es el punto de referencia ferial de mayor magnitud en lo que acontece al Sector Inmobiliario
en Espana. La 18 edicion de SIMA (05-08 Mayo 2016) se celebrara en un contexto mas favorable para
el sector inmobiliario espaiiol.

SIMA ofrece a visitantes y expositores descuentos en viajes mediante el acuerdo realizado con
RENFE e IBERIA. Puede descargar los bonos descuento en la web de SIMA.

SIMA es una plataforma comercial en la que los expositores tienen la oportunidad de contactar con
compradores y pequeflos inversores con intencion de compra a corto plazo, acelerar ventas en curso,
conseguir nuevas ventas, aumentar su base de contactos con nuevas referencias altamente cualificadas
y testar nuevos productos y servicios. Para ello la campafia de comunicacion de SIMA ofrece notoriedad
con canales promocionales Optimos y una amplia repercusion en los medios explican por qué SIMA
reune en cada edicidon a publico muy numeroso, cualificado y atraido por la oferta de viviendas, de
otro tipo de inmuebles y de servicios relacionados.

En las ediciones SIMA se generan contactos comerciales y las relaciones de negocio con otras
empresas son una constante del certamen.

Con motivo de la celebracion del citado certamen, a través de la Agrupacion Técnica Profesional «ATP»,
maximo exponente de los Profesionales Titulados citados, le informo que el Colectivo Profesional se
complace en hacer participes a todos sus Profesionales Asociados, para que puedan acudir, si estan
interesados, mediante las INVITACIONES GRATUITAS de asistencia a este evento. Una vez
efectuadas las verificaciones pertinentes, pongo en su conocimiento que dichas Invitaciones Gratuitas,
para su comodidad y rapidez, podra descargarselas ya directamente en la pagina web www.simaexpo.com.
No obstante si precisa de alguna aclaracion anadida, o bien prefiere que por nuestra parte le proporcionemos
la/s invitacion/es que desee, no dude en hacernos llegar su peticion.

En espera le dispense una buena acogida, quedo a su entera disposicion para todo cuanto nos precise.

Reciba un cordial saludo

Fdo. Francisco Sanfrancisco Gil
-Presidente-



Los salones del Real Casino Antiguo de
Castellon acogerdn entre el 8 y el 10 de abril
la primera edicion de ReVive, la feria de
la vivienda y la financiacién. El certamen
acercara a los visitantes toda la informacion
y las mejores ofertas del mercado inmobiliario,
con asesoramiento para la compra, el
alquiler y todos los aspectos relativos a la
financiacion, ademas de la decoracion.

ReVive contara con diferentes expositores
que orientardan
acerca de la
compra de
una vivienda
nueva, una de
segunda mano,
parcelas, villas
o naves indus-
triales; asi como
el alquiler, se-
guros dehogar o
decoracidn.
Ademas, la financiacion y el conocimiento de
campafas institucionales seran claves para ofrecer
soluciones faciles y seguras.

RE
vive

Para una ciudad como Castellon, el hecho
que ReVive se convierta en un punto anual clave
que permita un conocimiento directo y una
diversidad de opciones, es una oportunidad
idonea para relanzar su economia.

El evento cuenta con la organizacion de
la Agencia Respira. “Un encuentro de estas
caracteristicas, gratuito para los asistentes,
fomentara la adecuada toma de decisiones
presentes y futuras sobre las viviendas”. Para
ello, ReVive contara con una seleccion de
expositores que orientaran a cerca de las claves
para adquirir una vivienda nueva, una de segunda
mano, parcelas, villas o naves industriales; asi como
para alquilar propiedades, contratar segurosde
hogar o estar al dia de las ultimas tendencias en
interiorismo.

Ademas, el tema de la financiacion y el conoci-
miento de las campanas institucionales seran otros
ejes de la feria para ofrecer soluciones faciles y
seguras a la hora de comprar.

8,9y 10 de Abril
REAL CASINO ANTIGUO - CASTELLON -

REvive. Feria de la nda
y la Financiacion de Castellon
Organizacion:
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PUNTO DE ENCUENTRO ANUAL

“Para Castellon, el hecho de que ReVive se
convierta en un punto anual ayudara a conseguir un
mejor conocimiento del sector, a ofertar mas opciones
y, en suma, es una oportunidad idonea para
relanzar la economia”, sefialan desde la organizacion.

Por ello, la Agencia Respira ha querido generar
foros de debate, donde, de la mano de expertos
del sector, se¢
s trataran aspec-
N : tos sobre el
: mundo de las
- viviendas.
' : “Sera una oca-
sidn Unica para
adquirir una casa
b 5 o informarse de
i 2 todas las opcio-

: nes inherentes
a esta actividad;
serd un canal de promocion muy util tanto para
el sector, como para cada una de las firmas y entidades
que conformaran la oferta expositiva”, vaticinan.

Junto a una amplia oferta de inmuebles, otros
de los ejes sobre los que pivotara ReVive 2016
seran la financiacion, a través de entidades que
ofrezcan las condiciones mas ventajosas; y la
difusién a los visitantes de las campanas
institucionales vigentes para incentivar la
aceleracion del mercado. Desde la organizacion
del evento consignan que “para una ciudad como
Castellon es una gran oportunidad para
relanzar la economia que se celebren periodicamen-
te ferias como ReVive, que aspira a convertirse
en una cita anual que permita un conocimiento

’

mas directo entre la oferta y la demanda”.

Asimismo, la agencia de comunicacion
castellonense Respira resalta también que el certamen
congregara en un mismo recinto a expositores muy
variados y que “sera una oportunidad Unica para
adquirir una casa o para informarse de todas las
opciones inherentes a la misma, de forma que podra
realizar a profesionales cualificados todo tipo de
consultas que faciliten las decisiones presentes y/o

futuras sobre las viviendas”.
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Reside se ha consolidado como la feria
inmobiliaria de referencia en la Region de
Murcia desde su primera edicién en 2009 en el
Hotel NH Amistad de Murcia.

Con sus ya 10 ediciones, se convierte en cita
obligada para compradores que, aprovechan la
feria para cerrar operaciones o concertar visitas a
distintas viviendas en un solo dia. En su ultima
edicion y durante los 3 dias de feria, se generd un
volumen de ventas de 3,5 millones de euros y se
realizaron mas de mil contactos de interés y visitas
concertadas.

La mayoria de sus expositores repiten cada afio
porque lo consideran un buen escaparate de toda
su oferta inmobiliaria.

Fecha y lugar de celebracion.

La cita es los dias 28, 29 y 30 de Abril de 2016
en la Avenida de la Libertad de Murcia, junto a “El
Corte Inglés”.

Perfil del visitante

* Parejas jovenes de entre 25 y 45 afios que
buscan su primera vivienda para casarse o
independizarse. Es el grueso del publico asistente.

* Personas mayores de 50 afios que buscan una
vivienda de reposicidén mas pequeia y céntrica que
en la que viven actualmente, fundamentalmente de
unos 2 dormitorios. Necesitan menos financiacion
para la adquisicion.

* Inversores. En Reside Primavera contamos con
un nuevo tipo de visitante: viandante que no esta
pensando en comprar pero que puede interesarse
por la feria y finalmente convertirse en comprador.

Oferta inmobiliaria en zona de costa.

En esta edicion se hard especial hincapié en
expositores que tengan oferta inmobiliaria en zonas
de costa.

Productos.

* Méas de 20 expositores con la oferta mas
completa de viviendas libres y protegidas en la
region de Murcia, en régimen de compra (obra

il
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f FERIA DE LA VIVIENDA
DE LA REGION DE MURCIA

AL\
[p 28, 29 y 30 de ABRIL

nueva y segunda mano), alquiler o alquiler con
opcidn a compra.
* Las mejores oportunidades en segunda residencia
* La mejor plataforma para contactar con los
principales promotores, agencias inmobiliarias y
entidades financieras de Murcia, todos ellos bajo
un mismo techo.

EDICION 2015

Visitantes y Resultados

Cerca de 2.000 personas visitaron el Hotel
NH Amistad de Murcia en el que tuvo lugar la
feria para conocer las viviendas que presentaban
los 21 expositores.

Durante el fin de semana se generd un volumen
de ventas de 3,5 millones de euros y se realizaron
mas de mil contactos de interés y visitas concertadas.

Aumenta la confianza en el mercado y la disponi-
bilidad de dinero del comprador, al mismo tiempo
que bajan las expectativas de bajadas de precio.

E180% de los asistentes fueron parejas de entre
25 y 35 afos a la busqueda de residencias en las
zonas centro, norte y pedanias de Murcia a partir
de 120.000 euros.

Las 20 empresas expositoras, compuestas por
agencias inmobiliarias, comercializadoras y
promotoras, realizaron un balance “positivo” de un
evento en el que se generd un volumen de ventas
de 3,5 millones de euros y, paralelamente, se
realizaron mas de mil contactos de interés y visitas
concertadas.

Perfil del publico asistente

En ‘Reside 2015’ los visitantes han
sido parejas jovenes de entre 25 y 35 afios en
régimen de alquiler a la busqueda de viviendas de
entre 120.000 y 150.000 euros, situadas en el
centro y la zona norte de Murcia, asi como
pedanias como El Palmar, Guadalupe y La
Alberca, especialmente.



sima

saldninmobiliario
internacionalmadrid

SIMA es una feria que concentra una
amplisima oferta inmo-
biliaria y de servicios
relacionados, presentada
por empresas lideres y en

e F Ry o e

FECHAS Y HORARIOS

5 al 8 de mayo de
2016

QUE PUEDE ENCONTRAR

La mayor y mas variada oferta reunida en un
solo lugar

Acceso directo a las mejores empresas y las
principales entidades financieras.

Oferta de vivienda en compra, alquiler y alquiler
con opcidn a compra.

Vivienda libre y protegida, nueva y de segunda mano.

Atractivas ofertas en Madrid y en la Costa.

Las mejores oportunidades de inversidén en
Espafia y en otros paises.

Empresas de servicios que pueden asesorarle en
el proceso de acceso a una vivienda.

SIMA 2016 el salén inmobiliario de Madrid
vuelve en el proximo mes de mayo para tratar de
consolidarse como una de las ferias inmobiliarias mas
importantes del mundo y por supuesto en referente
en el sector en nuestro pais. En esta feria podremos
encontrar una amplia oferta de viviendas tanto
de vivienda habitual como vivienda de playa 6
segundas residencias. Este ano 2016 se espera
una importante reactivacion del sector inmobi-
liario en nuestro pais. Atras quedan los afios de
crisis y parece que la reactivacidon del sector in-
mobiliario es ya un hecho.
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En SIMA 2016 se daran cita las mejores empresas
y profesionales del sector que nos mostraran su
oferta de viviendas y sus ofertas con motivo de
este salon inmobiliario. En esta feria también
podremos encontrarnos con una amplia oferta de
viviendas de segunda mano. SIMA se caracteriza
por reunir en cada edicion a un gran numero de
empresas, por su progra-
ma de actividades con par-
ticipantes de alto nivel y
por su potencial para que
los profesionales am-
plien su red de contactos
y encuentren nuevas
oportunidades de negocio.

SIMA 2016 sera una
feria en la cual el publi-
co seran: Compradores
y pequefios inversores
interesados en la adqui-
sicion de viviendas y otras
iarias en Madrid, en otras
pstinos internacionales.

10 2016 se consolide la re-
e la vivienda en nuestro pais.

podremos encontrarnos
representandos a los siguientes sectores:

Sectores de exposicion
Promotores inmobiliarios de proyectos residenciales y no
residenciales
Compaifiias patrimonialistas
Ciudades, areas metropolitanas y regiones
Banca hipotecaria y de inversion
Consultoras inmobiliarias
Agencias y comercializadoras
Empresas especializadas en rehabilitacion
Estudios de arquitectura o urbanismo
Empresas de project management, constructoras e ingenierias
Proveedores de materiales, sistemas constructivos, energia,
domotica y telecomunicaciones
Tasadoras
Aseguradoras
Asesoramiento legal y fiscal
Formacion
Asociaciones

Medios de comunicacién y portales especializados.

Profesionales
Compaiias de seguros, fondos de pensiones, fondos de in-
version inmobiliaria, REITs y otros vehiculos de inversion
Cadenas hoteleras
Medianas y grandes superficies comerciales
Franquicias y cadenas de distribucion
Operadores logisticos y del sector de ocio y entretenimiento
Gestores de infraestructuras de transporte, especializados
(residencias de mayores, de estudiantes, hospitales...)
Otros usuarios corporativos en el sector industrial y de servicios
Promotores inmobiliarios / Consultoras y agencias inmobiliarias
Administraciones publicas
Entidades financieras
Profesionales del sector inmobiliario en general



\\ INMOCON

, la capital jiennense

se convertira en el referente de dos sectores

prescindibles para entender el proceso de
Inamizacion economica de la sociedad.

, se ha disefiado como un
gran foro para todos los agentes que
intervienen en su desarrollo.

, Salon Inmobiliario y de la
Construccion de la Provincia de Jaén llega en
MayoInmocdn, nace de la colaboracidon de
Ferias Jaén S.A con la Federacion de
Constructores de Jaén . En este evento cuenta
también con el apoyo de los colegios profe-
sionales de la provincia y con las distintas
administraciones e instituciones, relacionadas
con el sector, que impulsardan esta feria
hasta convertirla en referente andaluz.

Este evento, que tendra caracter nacional,
pretende convertirse en una cita ineludible
para el sector, convirtiéndose en un privilegia-
do foro de negocio para la més cualificada
oferta y demanda en este ambito. Los
arquitectos, aparejadores, decoradores,
constructores, agentes inmobiliarios y el resto
de profesionales de este sector encontraran
en INMOCON la
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Firmas y profesionales llegados desde
distintas provincias andaluzas y de todo el
territorio nacional, aportaran el rigor técnico
y los contenidos basicos de un encuentro que
tendra como principal exponente los stands
ubicados en los 10.800 m” de los que dispone
el Pabellon Interior del Recinto Provincial de
Ferias y Congresos de Jaén.

El Salon, ademas de ofrecerse como un gran
escaparate para acceder a toda la oferta del
sector, también contempla paralelamente un
programa técnico donde expertos de distintas
areas abordaran temas clave de dos impor-
tantisimas actividades empresariales desde
las perspectivas tanto laboral como econdémica.

INMOCON, es una iniciativa hecha por y
para dos sectores consolidados y una muestra
abierta al publico en general, interesado en
conocer lo tltimo y lo mejor sobre un aspecto tan
significativo como es la vivienda.

Si es usted profesional del sector y tiene interés
en acudir a la feria solicite su acreditacion profesional.

La acreditacion profesional le permite acceder
durante todos los dias de celebracion de la feria
sin coste alguno.

Ademas el sistema de registro a través de
internet le evitara colas %pera durante su
proceso de acreditacion.

Utilice el enlace de prerregistro que se
encuentra en la seccion de visitantes del ment
de contenidos.



| SALON INMOBILIARIO
DE LA PROVINCIA DE ALMERIA

PALACIO DE EXPOSIGIONES Y CONGRESOS DE
AGUADULCE - ROQUETAS DE MAR - ALMERIA

DEL 3 AL 5 DE JUNIO DE 2016

SipAL 2016 ¢l primer salon inmobiliario de
la provincia de Almeria, celebraréd este afio su
primera edicidn entre los proximos dias 3 a 5 de
junio de 2016 en las instalaciones del Palacio
de Exposiciones y Congresos de Aguadulce en
Roquetas de Mar.

SIPAL es una feria que concentra una amplia
oferta inmobiliaria y de servicios relacionados ,
presentada por empresas lideres y en condicio-
nes ventajosas.

La feria SIPAL le facilitan el trato directo con
el vendedor para conocer la casa o el inmueble
que busca.

Las ferias SIPAL estan destinadas a ayudar a
sus visitantes a encontrar su casa u otro inmueble.
SIPAL es el lugar para elegir y encontrar el
producto que mejor se ajuste a sus necesidades
y a sus posibilidades.

Le invitamos a visitar SIPAL si :

Busca su primera vivienda

Desea cambiar de vivienda

Necesita 2% residencia

Si es inversor

Si esta interesado en vender o alquilar sus
propiedades.
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SipAL 2016 Salon Inmobiliario
de la provincia de Almeria

Ficha Técnica

Nombre: SIPAL 16 Salon Inmobiliario de la
Provincia de Almeria.

Edicion: 1*

Fecha: del 3 al 5 de Junio de 2016

Lugar: Palacio de Exposiciones y Congresos
de Aguadulce —Roquetas de Mar —Almeria
Horario: de 11:00a21:00

Caracter: Publico y profesionales.

Numero de exposiciones: 40 estimado
Periodicidad: anual

Promueve y organiza: Grupo Mira&Eventos
MIJLB

Lagunas de Ruidera, 81 04007 -Almeria
Teléfono +34 69929 14 16 6 +34 62093 22 35
e-mail: info@sipalinmobiliario.com

Principales sectores de exposicion
Promotores inmobiliarios.

Agencias inmobiliarias.

Entidades financieras.

Decoracion y hogar.

Portales inmobiliarios.

Perfil del visitante

Profesionales

Promotores

Entidades financieras

Administraciones publicas

Empresas de servicios ( arquitectos, ingenieros etc
)

Inversores grandes cuentas

Particulares y pequefios inversores.
Compradores de primera vivienda.

Compradores de vivienda vacacional.
Inversores particulares interesados en
propiedades residenciales o de todo tipo.
Propietarios de inmuebles interesados en el
mercado de alquiler.

SALON INMOBILIARIO DE LA PROVINGIA DE ALMERIA



MNEGOCIO

SELECCION
ENCUENTROS EMPRESARIALES
Congreso de Promocion
Inmobiliaria y Construccion

Ex_p‘ll negocio Seleccidn, 11l CONGRESO PROMOCION INMOBILIARIA 2016 en
ijin

Este Congreso de Promocion
Inmobiliaria y Construccion de

ambito nacional reuniré en la
ciudad de Gijon a Empresas Promotora
Constructoras, Agentes Inmobiliario
Entidades Financieras, Asociacione
del Sector y Empresas afines.

El Congreso inicia en 2014 su andadura con
el objetivo de convertirse en el punto de
encuentro donde distintos profesionales del
ambito inmobiliario y construccion disertaran
sobre la situacion actual que vive el sector,
tendencias y futuro del mismo.

Como complemento al Congreso, se conto
con un “Espacio Networking” donde partici-
paron las empresas que prestan servicios al
sector como: Consultoras especializadas en
Eficiencia Energética, Climatizacidon, Seguros,
Equipamiento, Materiales de construccion Agencias
Inmobiliarias, ...

Expo Negocio Seleccion II Congreso de
Promocioén Inmobiliaria y Construccion, tubo
como finalidad el reunir en Gijén a todos los
Agentes relacionados con este sector: Promotores
inmobiliarios, Empresas Constructoras, Agencias
y Consultores inmobiliarios, Entidades Finan-
cieras, Empresas Aseguradoras y de Tasacion,
Asociaciones Empresariales, Organismos Publicos,
inversores y empresas de servicios al sector
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Expo Negocio Seleccion III Congreso
de Promocion Inmobiliaria y
Construccion 2016 se celebrara en Gijon,
en las instalaciones del Palacio de Congresos
Luis Adaro, con la finalidad de reunir a todos los
Agentes relacionados con el sector inmobiliario:

Promotores inmobiliarios

Empresas de Construccion

Agencias y Consultores inmobiliarios
Entidades Financieras

Empresas Aseguradoras y de Tasacion
Asociaciones Empresariales
Organismos Publicos

Compradores e inversores

Empresas de servicios al sector.

Sera un evento de ambito nacional que se
celebrard en Gijon (Palacio de Congresos y
Exposiciones Luis Adaro) los dias 8 y 9 de
junio de 2016.

Expo Negocio Selecciéon, II1 Congreso de
Promociéon Inmobiliaria y Construccion 2016
sera en Asturias la mejor plataforma para
incrementar su red de contactos y para descu-
brir nuevas oportunidades de negocio.

WNEGOCIO

SELECCION

ENCUENTROS EMPRESARIALES
Congreso de Promocion
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Barcelona Meeing Point 2016 Barcelona

(BMP): Salon inmobiliario de Barcelona

Fechas: 19.10.2016 - 23.10.2016
Localizacion: Barcelona, Espafia.
Hoteles para ferias y congresos en:
Barcelona, Espafa.

Sector: Inmobiliarias y Promotoras
Tags: Vivienda, Salon Inmobiliario.
Recinto: Fira de Barcelona
Pagina web: www.bmpsa.com/

Barcelona Meeting Point es el unico Salon
Inmobiliario profesional e internacional
de Esparia. De cardcter anual, desde su

fundacion en 1997 se ha convertido en la
cita obligada del inmobiliario en otoiio.

Barcelona Meeting Point 2016 Barcelona (BMP
2016), el salon inmobiliario de Barcelona, celebrara
este afio su vigésima edicion en la ciudad de Barcelona,
en concreto, en las instalaciones del recinto ferial de
la Fira de Barcelona entre los proximos dias 19 al
23 de octubre de 2016. Indicar que esta feria con el
paso de las ediciones, se ha convertido en una feria
de referencia dentro del sector inmobiliario, ya
no s6lo a nivel nacional sino también a nivel
internacional, siendo una feria referente.

Barcelona Meeting Point 2016 (BMP 2016)
contara con varios salones, por un lado el Salén de
Gran Publico esta pensado para que el ciudadano
de a pie, no profesional, encuentre todos los
servicios y productos que el sector inmobiliario
pone a su disposicion, tanto para satisfacer sus
necesidades como sus inversiones. Asi, podra
encontrar desde viviendas de primera y segunda
residencia a locales comerciales, oficinas y parking,
naves industriales, solares, chalets etc., tanto de
alquiler como de compra. Podré contrastar los
créditos hipotecarios, conocer los seguros y las
tasaciones existentes etc. Indicar que en esta feria
nos podremos encontrar con los mejores profesio-
nales y expertos del sector.

En el Symposium, se pondré a disposicion de
los profesionales del sector inmobiliario mas de 40
sesiones y mas de 130 ponentes de 16 paises, acerca
de sostenibilidad, técnicas de ventas, mercados

BARCELONA
MEETING

P@INT
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emergentes, centros comerciales y financiacion,
todo ello directamente relacionado con el sector,
para sacar el maximo rendimiento posible.

En el Salon Profesional, el visitante podra
conocer los ultimos proyectos y servicios de un
amplio abanico de empresas relacionadas con
el inmobiliario, desde promotores inmobiliarios,
instituciones publicas, empresas de project
management, intermediarios y gestores inmobilia-
rios, arquitectos, ingenieros, consultores y bufetes
de abogados, empresas constructoras, sociedades
inversoras, entidades financieras, revistas técnicas,
portales inmobiliarios, asociaciones profesionales,
empresas aseguradoras etc. En definitiva, un evento
de referencia dentro del sector.

Barcelona Meeting Point 2016 Barcelona (BMP),
sera una feria que debido a su importancia se ha
convertido en un evento de referencia del sector
inmobiliario y constructor tanto a nivel nacional
como incluso Europeo, de ahi que esta cita se
haya convertido en un evento de casi inexcusable
asistencia para las mejores empresas y profe-
sionales del sector, ya no solo por las novedades,
informaciones y ofertas que en ella se podran
descubrir, sino también por los importantes
contactos que se pdoran generar.

Por altimo indicar que Barcelona Meeting Point 2016
(BMP Barcelona), sera un certamen ferial monografico que
retine al sector inmobiliario nacional e internacional en
el Salon Profesional y de Publico, y el Symposium.
En este evento se dardn cita las principales em-
presas y profesionales relacionados con el sector
inmobiliario. Sefialar que esta salon estara ocupado
al 50 % por empresas nacionales y por empresas
internacionales y contara con mas de 250 expositores.



HORARIO URBE:
Del 4 al 6 de noviembre de 2016

Expositores

en breve)

URBE, Feria consolidada dentro de la
Comunitat Valenciana.

Herramienta de marketing rentable y util.

Buscamos la rentabilidad del expositor y
visitante.

Toda la oferta inmobiliaria bajo el mismo
techo.

Oportunidad unica para networking
sectorial.

EDICION 2015

Valencia, 18 de octubre de 2015.- Urbe cierra
su decimonovena edicidon con una alta incidencia de
ventas, muy por encima de las expectativas con las
que se llegaba al certamen. “El sector recupera el
pulso”, sefial6 la presidenta del certamen, Vicenta
Pastor, “y en ese escenario, Urbe ha vuelto para
cubrir un hueco en el mercado gracias a su gran
utilidad como vehiculo de comercializacion para el
sector”. La impresion es similar entre los
expositores, que falta de cerrar datos definitivos de
ventas, destacan el dinamismo del comprador y el
cierre de operaciones tanto en primera vivienda
como en vivienda residencial.

Para la presidenta del certamen, “sin duda ha
sido el ano de la recuperacion para una feria
como Urbe, que no se pudo celebrar el anio pasa-
do y que ahora vuelve a reivindicarse como una
plataforma muy vdlida de negocio y promocion
para el sector”. De hecho, segin apunta Pastor,
“en esta edicion Urbe ha tenido una gran afluencia
de publico comprador, lo que confirma el interés
que despierta este salén en una época de franca
recuperacion para el sector inmobiliario”.
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FERIA INMOBILIARIA DEL MEDITERRANEQ
MEDITERRANEAN REAL ESTATE FAIR

4 AL 6 DE NOVIEMBRE DE 2016

Segun calculan los expositores presentes en
el escaparate de Urbe, a lo largo de los tres dias de
feria los contactos logrados hacen prever una
facturacion en torno a los tres millones de euros que
se generaron en ventas en la ultima edicion. Estas
operaciones se refieren tanto a las reservas en firme
efectuadas por los compradores.

El certamen ha reunido un importante stock de
mas de 15.000 viviendas con precios desde los
16.000 euros. Han destacado en la cartera de
viviendas tanto la obra nueva como la vivienda
usada y segundas residencias de la costa,
también con precios especialmente atractivos.

Un claro ejemplo de ello es la vivienda en el
barrio de Benicalap de Valencia que Basico Homes
tiene a la venta en Urbe por 16.000 euros y que
supera en apenas 2.000 euros el que hasta la fecha
era el piso mas barato puesto a la venta en Urbe.

Estos precios mas que atractivos no son solo
patrimonio de los pisos de segunda mano sino
también de la obra nueva. Especialmente en el area
metropolitana de Valencia.

Oportunidades en la costa de Castellon

La segunda residencia y vivienda residencial tam-
bién tiene su papel importante en Urbe, especial-
mente las viviendas en la costa de Castellon.

La obra nueva cobra fuerza

En Urbe 2015 también tendra cabida un importan-
te paquete de vivienda procedente de obra nueva.

Junto a este perfil de vivienda urbana nueva y de
segunda mano, en Urbe 2015 también se venderan
segundas residencias en la costa asi como oficinas y
locales comerciales en alquiler. Todo ello especial-
mente del ambito de la Comunitat Valenciana.
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El Salon Inmobiliario del Mediterrdneo de
referencia en Malaga capital y en la Costa del Sol.

SiMed es una plataforma
comercial que cuenta con
una amplia oferta de
viviendas en el sur de
Espana y en la Costa del
Sol en régimen de venta y
alquiler.
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SIMed
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Inversores privados: pequefios inversores en
busca de rentabilidad, inversores extranjeros.
Asociaciones y colegios
profesionales relacionados
con el sector.

[ /

Porqué participar en

Cuenta con la partici-
pacion de Inmobiliarias,
promotoras, administra-
ciones publicas, consultoras,
gestores de cooperativas, comercializadoras, entidades
financieras, empresas de tasacion y otras empresas
de servicios del Sector Inmobiliario.

Malaga 11-

La oferta de Simed se concentra principalmente
en la provincia y la Costa del Sol, por lo que la
demanda estd garantizada. Cada visitante es un
cliente potencial.

Perfil del PP

SIMed

De cara al publico Simed es una plataforma
con la oferta inmobiliaria de la region y que ayuda
al visitante a encontrar su casa o su propiedad
idonea en Malaga o en la Costa del Sol. El
perfil del visitante de Simed corresponde a una
persona que:

Esta buscando su primera vivienda.

Desea cambiar de vivienda.

Busca una casa de vacaciones.

Busca una oportunidad para invertir.

Esta interesado en vender o alquilar sus
propiedades.

Busca locales comerciales.

Necesita servicios relacionados o asesoramiento
profesional.

Profesionales:

Simed cuenta también con la presencia de visi-
tantes profesionales que responden al siguiente perfil:

Profesionales del sector inmobiliario (promotores,
agencias, consultoras, entidades financieras,
empresas auxiliares...)

13 noviembre 2016

Simed?

Porque Simed es la
plataforma comercial
mas importante del Sector
Inmobiliario de Malaga y de la Costa del sol.

Para aumentar sus ventas.

Para establecer contactos.

Porque la demanda de producto inmobiliario esta
en un contexto mas favorable con la reactivacion del
crédito hipotecario, facilitando asila venta de viviendas.

Por la ubicacion de la oferta en Malaga y la
Costa del Sol siendo estas unas localizaciones muy
demandadas.

Porque permite a las empresas contactar con
compradores e inversores con intencion de compra
a corto plazo.

Por la diversidad de compradores potenciales
que fluctua desde el comprador de vivienda
habitual al residente extranjero en busca de una
residencia segundaria.

Para ampliar su cartera de clientes potenciales.

Porque tanto la oferta como la demanda son
especificas.

e

SIMed Salon Inmobiliario clausura su
undécima edicion en Fycma con mas de 6.200
visitantes y un millar de contactos comerciales.

Las mas de 40 empresas participantes en
esta convocatoria
confirman ademas
la “calidad” del publi-
co, que ha acudido al
salon con la decision
de compra en firme.




Foyo FICON 2076 Don Benito,
Peria Vériea de (a Construeeion

Fechas: 23.11.2016 - 24.11.2016

Localizacion: Don Benito, Espafia.

Hoteles para ferias y congresos en: Don
Benito, Espafia.

Sector: Construccion y vivienda

Recinto: FEVAL Institucion Ferial de Extremadura

Pagina web: www.feval.com/lenya/feval/live/ferias/
ficon.html

Foro FICON 2016 Don
Benito, la feria ibérica de la
construccion, tendrd lugar
nuevamente este ano en la
localidad de Don Benito, en
concreto en las instalaciones
del recinto ferial FEVAL
(Institucion Ferial de > ”
Extremadura), entre los 5
proximos dias 23 al 24 de
noviembre de 2016.

Foro FICON 2016 Don
Benito sera un encuentro
sectorial que se presentara
por quinto aflo consecutivo
como un gran congreso en el
que las empresas y los
profesionales de los sectores
del Medio Ambiente, Renovables, Construc-
cion e Inmobiliario podrdan conocer las
ultimas novedades aplicadas a campos
que se encuentran en continua evolucidn.

FICON 2016 Don Benito, sera una feria que
debido a su importancia contara con la presencia
de las mejores empresas y profesionales del sector
que nos presentaran sus ultimas novedades e
innovaciones.

Foro FICON 2016 Don Benito se convertira en
una ocasion excelente para que las empresas
presentes divulguen nuevos e innovadores
productos, procesos y servicios en contacto

F il O N
FERIA IBERICA DE LA CONSTRUCEION
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directo con los profesionales. Asi, Foro FICON
pretende generar un marco dinamico capaz
de satisfacer la demanda de profesionales de
alto nivel, mediante la amplia y variada
programacion de jornadas, mesas redondas,
conferencias, ponencias, o demostraciones
practicas.

Ademads, como ya viene siendo habitual en
este encuentro sectorial, se contara con una
zona expositiva en la que
las empresas podrdn
mostrar sus productos
por medio de stands, en
una zona especialmente
habilitada para el comercio y
de negocio.

La asistencia de impor-
tantes empresas expositoras
y visitantes profesionales
de dentro y fuera de la
region son el medio mas
eficaz para contribuir di-
rectamente a impulsar y
reactivar todas las vertientes
que abarca el sector de la
£ construccion.

Por eso Foro FICON vuelve a constituirse
como el escenario idoneo para cimentar el
futuro de muchas compaiiias.

Organiza:

FEVAL | Institucion Ferial De Extremadura
Paseo de FEVAL s/n

06400 Don Benito (Badajoz)

Por ultimo indicar que ante el éxito de las
ediciones anteriores, Foro FICON vuelve a
desarrollarse como formato congresual con el
objetivo de propiciar el intercambio de ideas,
las proyecciones de futuro y las oportunidades
de negocio de los sectores implicados.



El "brexit"
pvuede {ener Un

ececto "negativo"

en eConowmig

El Fondo Monetario Internacional (FMI)
advirtio recientemente de que un voto a favor de la
salida del Reino Unido de la UE -"brexit"- en el
referéndum del 23 de junio pude tener un impacto
"negativo" y "considerable" en la economia briténica.

La directora gerente del FMI, Christine Lagarde,
presentod en Londres un informe sobre la situacion
economica del Reino Unido, en el que se avisa de
que el pais sufriria un "periodo prolongado de
incertidumbre" y un descenso de las transacciones
comerciales, ademas de una volatilidad en los
mercados financieros.

El analisis sefiala que la celebracion de la consulta
tiene ya un "impacto" en la inversidén y en la
contratacion de personal.

Lagarde esgrimi6 que e/ "brexit" acarrea un
"riesgo a la baja" para la economia y la
perspectiva de la retirada estda provocando
"ansiedad en todo el mundo".

El FMI puntualiza, no obstante, que la decision
sobre si el Reino Unido debe o no salir del bloque
europeo es algo que compete al electorado britanico
y que la decision que éste tome "reflejard los
factores economicos y no economicos”.

Afiade que es probable que la reaccion de los
mercados globales ante el "brexit" sea "negativa" e
incluso "podria ser grave".

"Un voto por el brexit podria precipitar un
periodo prolongado de incertidumbre, llevando a la
volatilidad de los mercados financieros y a un golpe
en la produccion", insiste.
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Al mismo tiempo, e/ Fondo advierte de que un
nuevo acuerdo comercial con Europa podria
quedar "sin resolverse durante anos", con un
efecto en la inversion y la economia.

En su documento, resalta incluso que la posicion
de Londres como centro financiero global podria
quedar "erosionada" puesto que algunas compaiias
con sede en el Reino Unido podrian con el tiempo
trasladarse a la Europa continental.

Los mercados -puntualiza- podrian no esperar a
conocer el impacto del "brexit" en la economiay
reaccionarian de manera negativa, lo que puede
dar paso a una caida de los precios de la vivienda,
un aumento de los costes del endeudamiento para
las familias y el sector de los negocios, e incluso un
freno brusco del flujo de inversion en sectores como
las finanzas y la propiedad comercial.

El "brexit" podria tener sobre todo un impacto
en el mercado interno britanico, puntualiza el FMI.

El organismo hizo esta advertencia después
de que el Banco de Inglaterra indicase que la
posible salida del Reino Unido de la UE ralentizara
el crecimiento de la economia britanica.

En su altimo informe trimestral, el banco
emisor aseguro
que de confir-
marse la ruptura
de Londres con
Bruselas en el
referéndum de
junio provocaria
una "drastica"
devaluacién de
la libra y una
importante a
subida de la inflacidn, entre otros factores
negativos.
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Clansulas svelo, mfereses de demwora.
la Letra pequeiia de Las bipotecas.

Muchos hogares han descubierto con el estallido
de la crisis que su crédito hipotecario incluia
muchas mas cargas financieras que el tipo de
interés. Por eso, tanto el Gobierno espafiol, a
través de su reforma de la ley Hipotecaria,
como la Comision Europea, mediante su directiva
sobre créditos hipotecarios, han tratado de
reforzar la transparencia de estos préstamos
exigiendo a los bancos mayores requisitos de
transparencia.

Basicamente que pongan negro sobre blanco,
bien legible, todas las clausulas que afecten al
coste del crédito, y que se aseguren de que el
hipotecado entiende bien el posible impacto de
esas condiciones.

Tipo de interés: fijo, variable o wmixto

00 0000000 O0COEOGOEONOOOOOOEONONONONONONOEOEONO

E1 97% de las hipotecas en Espafia se
constituyen a tipo de interés variable. Para
fijarlo, en la mayor parte de los casos se usa
como referencia el indice Euribor, ahora en
el -0,013%. A ¢l se suma un diferencial, por
ejemplo del 0,987%, de forma que el tipo final
seria del 1,13% mientras el Euribor no varie.

En los tltimos meses, sin embargo, las hipotecas
a tipo fijo, en las que el cliente abona siempre el
mismo porcentaje en cada una de las cuotas,
han ido ganando peso. Con esto las familias tratan
de protegerse de un posibles aumento futuro del
Euribor y la banca evitar este indice, ahora en
intereses negativos.

Pero el Euribor, pese a ser el mayoritario,
no es la unica referencia. El siguiente mas
empleado es el Indice de Referencia de Préstamos
Hipotecarios (IRPH), mas caro y problematico.
Por otro lado, no es raro que el banco imponga
durante los 12, 24 0 36 primeros meses el pago de
un porcetanje fijo pese a que se contrate a tipo
variable: es lo que se conoce como hipoteca a tipo
mixto.

Infereded de demora

El interés de demora es el gravamen que el
banco aplica al hipotecado cuando este se
retraso en el pago de la cuota.

A través de la reforma de la ley Hipotecaria,
el Gobierno lo limité a tres veces el interés legal
del dinero: como este se sitia este afio en el 3,5%,
la penalizacion maxima en 2015 podra ser del
10,5%, frente al 21% que se llegaba a aplicar antes
de que el Ejecutivo lo limitase.

Comisioned
0000000

La hipoteca suele incluir una serie de
comisiones que el deudor debe abonar al banco.
Es habitual, por ejemplo, que el banco fije una
comision de estudio y de apertura del crédito.
También es muy posible que se fije un recargo en
el caso de que el hipotecado solicite la cancelacion
o la amortizacion anticipada del préstamo,
por ejemplo cuando quiere cambiar la hipoteca de
entidad financiera.

El banco también podra fijar alguna comision
para el caso en el que se pida una novacién o
modificacion de algin aspecto de la hipoteca
posteriormente a la firma.

Clivsulas techo g «swap»
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La clausula suelo fija el tipo de interés minimo
que el hipotecado pagara al banco por el dinero
que le presto atn en el caso de que el Euribor
baje del nivel que establece esa clausula. Esto
impide al cliente beneficiarse al completo de la
caida de ese indice de referencia. Pero cuando un
contrato incluye este limite suele llevar aparejado
el contrario: la clausula techo, que fija el interés



maximo que pagara el cliente. Esta tltima sirve

para proteger al usuario frente a un incremento
muy fuerte del Euribor. De hecho, y por ese
motivo, ala hora de negociar con el banco los
clientes trataban de asegurarse este tope, y la
entidad fijaba paralelamente el suelo. Ahora bien,
tradicionalmente los bancos han situado el techo tan
alto, en el entorno del 12%, que apenas se ha
activado. Solo antes de la entrada en el euro los
tipos de interés llegaron a esos niveles.

Las hipotecas a tipo variable pueden incluir
clausulas todavia mas complejas como seguros
frente a tipos de interés («<swap»).

El banco y el hipotecado pactan que, ante
diversas circunstancias, y durante un tiempo
acotado, el cliente pagara un tipo de interés fijo en
lugar de uno varibale. La entidad abonard la
diferencia si el Euribor es superior al tipo pactado,
pero si el Euribor esta por debajo sera el deudor el
que pague la diferencia.

Productos vincwlados: dequrod,
planes de pensiones
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Aunque la legislacion esta tratando de limi-
tar esta practica, es bastante habitual que
la entidad financiera vincule la concesion
del crédito hipotecario a que el cliente contrate
otros productos con ese banco. En concreto, la
entidad puede requerirle desde la domiciliacion
de la n6mina hasta la contratacion de seguros
de vida y hogar y planes de pensiones. Aunque los
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bancos tienen prohibido exigirlo por contrato,
las entidades suelen aplicar mejores condiciones
financieras en el préstamos a aquellos clientes que
mas se vinculan.

Dacion en pago g ventimiento antitipado
0000000000 OCOEOGOEOOEOEOONOONONONONONONONONONOONO

La ley Hipotecaria permite que el banco y su
cliente pacten y recojan en el contrato la dacion en
pago: esto es, la posibilidad de que el hipotecado,
en caso de devolver ese crédito, salde la deuda con
la entrega de su vivienda.

En caso contrario, es posible que el crédito
incluya una clausula de vencimiento anticipado
del préstamo: cuando el usuario deja de pagar las
cuotas, la entidad puede declarar vencido el crédito
y vender la vivienda mediante su ejecucion para
tratar de recuperar la deuda impagada.

Responsabilidad wniversal o
Limitada del hipotecado

0000 0000OCOGEONOGEOIOGONOGNONONONEOIO

La regla general es que el hipotecado, al
firmar el préstamo, asuma la responsabilidad
patrimonial universal, y por lo tanto en caso
de impago de la deuda tendria que responder
ante el banco no s6lo con el bien hipotecado,
la vivienda, sino también con el resto de su
patrimonio. Sin embargo, la ley Hipotecaria
contempla la posibilidad de que se pacte lo
contrario: la responsabilidad limitada. En este
supuesto, el deudor s6lo responderia ante la
entidad financiera con la entrega de su inmueble.

<5

Activos por los que apuestan los inversores espafioles

supero
el pasado ejercicio 2015 los 13.000 millones de
euros en el conjunto del ejercicio, un 25% mas
que en el afio 2014, tres veces mas el volumen
alcanzado en el ejercicio 2013 y por encima de los
niveles que se alcanzaron en el afio 2007 antes del
estallido de la burbuja inmobiliaria.

Pero, cen qué invierten los
principales inversores?.
JQué tipo de activos buscan?.
JQuién invierte en Espainia y
qué prevision hay para el
presente ejercicio 20162.
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Los consultores inmobiliariarios explican que
hasta el momento,

, en concreto y

basicamente de estadounidenses, franceses y

britanicos. Protagonistas destacados han sido los

, que han invertido un 45% del total.
También se ha observado

, tanto institucionales

como inmobiliarias, y especialmente family offices.

"El sector mas activo enel 2015 en el mercado
ha sido el de oficinas, con cerca de 6.000 MM de
euros, seguido por la inversion en retail y en centros
comerciales que rondé los 4.000 millones, similar al
ano 2014".

apuntan a una
inversion global que rondara los 10.000 millones de
euros.

En ha vuelto el apetito inversor con
un

Encabezan la recuperacion Madrid, Barcelona,
Costa del Soly Levante, en la que el stock de
producto construido pendiente de venta se ha
reducido de manera importante, especialmente en
las grandes ciudades. Al mismo tiempo, se han

las operaciones de

, para cuya
ejecucidn se estan apoyando en los promotores
locales, quienes aportan su know how y su
conocimiento del mercado. En este sector, ademas,
hay gran demanda de edificios residenciales en
propiedad vertical para su explotacion en venta o
en régimen de alquiler por parte de inversores
extranjeros (franceses, israelies, etc) pero también
nacionales, a raiz de las incertidumbres existentes
sobre la inversion mobiliaria, y los bajos tipos de
interés vigentes.

Enel , araiz del incremento del
e-commerce, se han superado los 800 millones en
el afio 2015 con una contratacién que ha superado
los 500.000 m2 contratados, con buenas previsiones
para estos proximos afos y centrado en la periferia
de los grandes nucleos urbanos.

Respecto al , la inversién rondo
los 2.000 millones de euros en el ejercicio 2015 y
estuvo muy centrada en Barcelona y Madrid. "Si

bien "la nueva politica" aplicada en los tltimos
meses por el Ayuntamiento de Barcelona ha
paralizado muchos de los proyectos en cursoy
otros que estaban planificados, finalmente se han
desestimado y han trasladado el centro de gravedad
del sector hotelero urbano hacia Madrid y hacia el
sector turistico (Baleares, Canarias y costa andaluza).

Otros sectores con especial relevancia en estos
ultimos meses son las residencias de estudiantes (en
las principales ciudades universitarias espafiolas),
residencias de Tercera Edad y los apartamentos
turisticos. Estos ultimos sobre todo en Barcelona y
Madrid como producto alternativo al hotel.

Tabla 3.1
Macionalidad de las compras de viviendas
realizadas por extranjeros en 2015 (152015)

% Total % Extranjeros
Europa/Euro 4 8% 38.9%
Europa/No Euro 3.5% 28,6%
RusialAsia 1,3% 11,0%
Africa 0,6% 4.5%
Resto 21% 17.,0%

Tabla R.1.3
Espana: evolucion de las principales variables
asociadas al ciclo inmobiliario

Variacién desde  Ultimo dato
Variable X minimos (%) observado
Inversion extranjera
en inmuebles* 824 4712
Visados 62,9 2T15
Inversion en vivienda 3.8 2T15
Spread hipotecario* -53 pb 3T15
Paro -19.1 3T15
Consumo cemento 9,7 2T15
Ocupados 4.6 3T15
PiB 43 2T15
Renta bruta diponible
real 29 2T15

*: Desde el 4T12 el Banco de Espafia no publica la inversion extranjera
en inmuebles. Sin embargo, a partir de la serie de compras de vivienda
de extranjeros y de las enfradas de capital extranjero en el sector,
estimamos que esta variable podria haber mantenido su tendencia de
crecimiento.

**: Reduccidn en pitnos basicos (ph). Los spread hipotecarios llevan
vanos tnmestres estrechandose.
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Los planes a largo plazo, mds rentables en ol aiio

Los inversores pueden estar acostumbrados a retornos mas elevados

de los que el mercado pueda ser capaz de ofrecer en los proximos afos, ,

tanto en renta variable como en renta fija. Segin un estudio recientemente s
publicado, ambos tipos de activo generaron retornos superiores a la -
media de los ultimos 100 afios entre 1985 y 2014, tanto en EEUU como o ®

en Europa. En renta variable, el aumento fue de 140 y 300 puntos bésicos

en EEUU y Europa respectivamente; en renta fija, el retorno de los bonos p | n | 0

superaba a la media de los tltimos cien afios en 330 puntos basicos en
EEUU y en 420 puntos basicos en Europa.

Esto sucedid por una coincidencia de tendencias econdmicas y comerciales, pero también por un descenso tanto
en la inflacion como en los tipos de interés, respecto a sus niveles de los afios 70 y 80 del pasado siglo, y un fuerte
crecimiento econdmico global. La demografia de esos afios, el rdpido crecimiento de China y el aumento de
beneficios empresariales fueron los grandes impulsores de ese crecimiento, junto con un descenso en la fiscalidad
corporativa y avances en la automatizacion en la produccion y suministro, que redujeron sus costes.

Pero algunas de estas tendencias han cambiado. El crecimiento del Producto Interior Bruto mundial parece
que permanecerad a los bajos niveles actuales como consecuencia del estancamiento en los beneficios. Las grandes
empresas europeas y estadounidenses, que se beneficiaron del mayor crecimiento global de los tltimos 30 afios,
se enfrentan ahora a presiones competitivas por la expansion de empresas de mercados emergentes, los nuevos
modelos de negocio de los gigantes tecnologicos y las empresas de pequefio tamafio que compiten por sus clientes.

Consecuentemente, los retornos sobre la inversion en los proximos 20 afos probablemente sean inferiores,
con larenta fija generando entre un 0 y un 1 por ciento menos, de media. Ya estamos viendo emisiones del Tesoro
con tipos negativos en algunos plazos, y no solo en Espafia. Puesto que, a largo plazo, las emisiones ofrecen un tipo
algo mas elevado para compensar el riesgo generado por el tiempo que resta hasta su vencimiento, los planes de
pensiones que invierten en bonos con vencimiento a largo plazo estan generando retornos algo mas altos.

De los planes de pensiones del sistema individual de la Renta Fija Euro Largo Plazo, con calificacion cinco
estrellas de VDOS, INDIVIDUAL RENTA FIJAPREMIUM 2022 es el mas rentable con un 2,76 por ciento de
rentabilidad. Dato que a un afio es de 3,75 por ciento, con una volatilidad de 5,23 por ciento. Gestionado por
Deutsche Zurich Pensiones, invierte en emisiones de renta fija, publica o privada, emitidas por entidades con
domicilio en la Union Europea y denominados en euros, adquiriéndose con el fin de mantenerlas en cartera hasta
15/11/2022. Con un patrimonio bajo gestion de 37 millones de euros, asigna un 68,10 por ciento de la cartera
a emisiones de Deuda Publica y Agencias, un 19,60 por ciento a Cédulas y un 9,80 por ciento a emisiones
corporativas, correspondiendo el 2,50 restante a liquidez. Por calificacion, el 87,50 por ciento corresponde a
BBB-, un 9,50 por ciento a BBB y un 3 por ciento a A.

Un 1,41 por ciento, segin VDOS, se revaloriza CASER GANADOR 2021desde enero. A un afio su
rentabilidad es de 2,22 por ciento, con un dato de volatilidad de 4,49 por ciento. Su cartera esta orientada a la
obtencion de una rentabilidad minima acumulada a fecha 30 de abril de 2021, invirtiendo en emisiones de renta fija
a largo plazo. E1 100 por ciento de su cartera corresponde a la calificacion BBB.

También de Deutsche Zurich Pensiones, CUPON PREMIUM DB se revaloriza en el afio un 1,27 por ciento,
segun VDOS. Sumando un patrimonio de 11 millones de euros, su rentabilidad a un afio es de 1,21 por ciento, con
una volatilidad bastante controlada en el mismo periodo de 2,48 por ciento. Invierte su cartera en activos de renta
fija publica y privada de emisores denominadas en euros, de la Union Europea, incluyendo deuda Senior no

financiera y Cédulas hipotecarias. El mayor porcentaje en su cartera corresponde a Cédulas (37,73%), con
Gobiernos (27,13%) Corporativos (24,71%) y Liquidez (2,06%) a continuacion.

Son planes que estan indicados para inversores mayores de 55 afios, cuyo horizonte temporal comienza a ser
inferior a diez afios. Su éxito dependera en gran medida de la capacidad del gestor de ir rotando las emisiones a su
vencimiento para mantener un posicionamiento a largo plazo.
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Preganta

LEn qué fijarnos a la
bora de suscribir an fondo?.

Respuesta

Existen numerosos puntos
que nos pueden llevar a ver si un
fondo es adecuado para nosotros.

Siaccedemos a la documen-
tacion del producto en cuestion,
tanto en su folleto como en el
DFI (Datos Fundamentales para
el Inversor), apareceran regis-
trados la politica de inversidon
por la que se guiara, el horizonte
temporal de inversidon minima
recomendada para cumplir con
su mandato de gestion, asi como
el perfil de riesgo en una escala
numérica del 1 al 7, siendo el uno
el que representa menor riesgo,
sin que ello signifique que esta
exento de ¢l.

Es importante recordar que
generalmente las consideraciones
de riesgo estan asociadas a la
posibilidad de obtener una mayor
rentabilidad, asi como a la de
tener mayores pérdidas.

les, efc.) gue
2ga
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Estos 3 puntos pueden darnos
una primera orientacion de si
estamos ante un fondo que se
adapta a nuestro perfil o no.

Otro punto que puede
ayudar a orientar nuestra inver-
sion es consultar cuales son
las rentabilidades pasadas y como
se ha comportado el fondo con
respecto a sus similares. Compa-
rar un fondo monetario con uno
de renta variable no nos dara
ninguna pista, pero 2 monetarios
entre si, por ejemplo, en los
mismos periodos de tiempo, nos
pueden indicar como han actuado
ante las mismas eventualidades. Si
bien es cierto que rentabilidades
pasadas no garantizan éxitos
futuros, si que nos puede orientar
y dar ciertas pistas.

[gualmente relevante es consul-
tar las distintas comisiones, tales
como la de reembolso, suscripcion
o de éxito, entre otras, ya que
pueden tener una incidencia
significativa sobre la rentabilidad.

Alahorade invertir, es importante
contar con toda la informacion legal
posible y leerla con detenimiento.

Es aconsejable consultar con un
profesional en la materia, que es
quien mejor podra guiarle y
ayudarle en base a un estudio
personalizado.

gada y siempr
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Preguptas y Respuestas

os confestar a fedas las pregupfas
Vds. pos formalen por
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fodo paestro coféi‘fiﬁ

Preganta

Renta 2015: ;sabias que
te puedes deducir todo
esto?.

Respuesta

Conocer las deducciones
autonomicas pueden hacer
que Hacienda nos devuelva
mas dinero o, por el contrario,
que paguemos menos. Y €s que
cuando uno confirma el borrador
de la declaracion de la renta si
no estd atento a estos cambios
no puede beneficiarse por ellos al
estar omitidos. Por este motivo,
repasamos las mas interesantes
que tiene cada autonomia.

Andalucia

La Comunidad Auténoma
andaluza tiene deducciones por
adopcion internacional o familias
monoparentales. También por
deduccion de vivienda habitual o
reformas dentro de la vivienda
habitual y por ayuda doméstica.

Aragén

En Aragén se pueden deducir
los gastos de adopcion internacional,



de guarderias y centros de
educacion infantil, por adquisicion
de viviendas en nucleos rurales,
por las primas pagadas a seguros
de salud y por adquisicion de
libros de texto.

Asturias

Deduccion de los gastos de
descendientes en centros de 0 a 3
aflos, por adquisicion de libros de
texto, por adopcion internacional,
para familias monoparentales o
deduccion por arrendamiento de
vivienda habitual.

Baleares

Deduccion por gastos de
aprendizaje extraescolar de idiomas
extranjeros, por adquisicidon de
libros de texto o por gastos de
primas de seguros de salud.

Canarias

Hay deducciones por familia
numerosa, por gastos de guarderia,
por gastos de estudios de des-
cendientes solteros menores de
25 afios o por alquiler de vivienda
habitual.

Cantabria

Los cantabros se pueden deducir
por cuidado de familiares, por
donativos o por seguros médicos
no obligatorios.

Castillay Ledon

Hay una deduccion por cuidado
de hijos menores, por alquiler de
vivienda habitual para menores de
36 afios, por empleados de hogar
o por partos multiples.

Castilla La Mancha

Deduccion para contribuyentes
mayores de 75 afos, por acogi-
miento familiar no remunerado o
por adquisicion de libros de texto
ypor ensefianza de idiomas, si el hijo
cursa las etapas de educacion basica.

Cataluna

Deduccién por préstamos
concedidos en estudios en
masteres y doctorados, deduccion
por viudedad o por cantidades
donadas a determinadas instituciones.

Extremadura

Deduccion por material
escolar, por alquiler de vivienda
habitual, por adquisicion de
vivienda habitual para jovenes,
para contribuyentes viudos y
por gastos de guarderia para hijos
menores de cuatro afios.

Galicia
Deduccion por cuidado de hijos

menores, por alquiler de vivienda
habitual o por familia numerosa.
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Madrid

Por acogimiento familiar
de menores, por adopcidn
internacional, por cantidades
satisfechas por los conceptos
de escolaridad y adquisicion
de vestuario de uso exclusivo
escolar durante las etapas de
Educacidon Basica o enseflanza
de idiomas.

Region de Murcia

Deduccion por adquisicion
de vivienda habitual para
menores de 35 anos. Deduccion
de gastos de guarderia para
hijos menores de 3 afios o en
inversiones que protejan el
patrimonio histérico de Murcia.

La Rioja

Deduccion por nacimiento o
adopcidn a partir del segundo
hijo, por adquisicion de vivienda
habitual para jovenes o en el
medio rural.

Comunidad Valenciana

Deduccién por nacimiento
o adopcion de hijos, por
conciliacion de la vida laboral
o familiar, por adquisicion de
material escolar o por adquisicion
de vivienda para menores de
35 afios.
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